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१.नवाचार (Innovation) 

 

नवाचार (Innovation) 

नवाचार एक सवु्यवस्थित प्रक्रिया ह,ै क्रिसमें नई और अक्रितीय क्रिचार, तकनीकी समाधान, उत्पादों, और सेिाओ ंका 

क्रनमााण और क्रिकस्सत क्रकया िाता ह।ै यह नए क्रिचारों को अमल में लान ेऔर समस्याओ ंके समाधान के क्रलए आिश्यक 

होता ह।ै निाचार के माध्यम से समाि और व्यिसाय क्षेत्र में सधुार क्रकया िा सकता ह।ै 

निाचार का अर्ा क्रकसी उत्पाद, प्रक्रिया या सेिा में र्ोडा या बहुत बडा पररितान लान ेसे ह।ै निाचार के अन्तर्ात कुछ 

नया और उपयोर्ी तरीका अपनाया िाता ह,ै िैस-े नयी क्रिक्रध, नयी तकनीक, नयी काया-पद्धक्रत, नयी सेिा, नया उत्पाद 

आक्रद। 

निाचार िह पररितान ह ै िो पिूा क्रस्र्त क्रिक्रधयों और पदार्ों आक्रद में निीनता का संचार करे।" अंग्रेिी भाषा का 

Innovation शब्द Innovate शब्द से बना ह ैक्रिसका अर्ा ह ैक्रक:  

• नवीनता लाना। 

• पररवतणन लाना। 

अत: निाचार का अर्ा हुआ "िह पररितान िो निीनता लाये।" 

१.१. नवाचार की ववशेषताए ं(Features of innovation) 

• निाचार का सम्बन्ध निीन तकनीकी एिं निीन ज्ञान से होता ह ैक्रिसका प्रयोर् क्रशक्षक िारा क्रशक्षण प्रक्रिया में 

क्रकया िाता ह।ै 

• शैक्रक्षक निाचारों में क्रियाशीलता एिं प्रायोक्रर्कता की प्रिकृ्रि क्रिद्यमान होती है। 

• शैक्रक्षक निाचार का सम्बन्ध प्रमखु रूप से क्रशक्षण अक्रधर्म प्रक्रिया को प्रभािी एिं रुक्रचपणूा बनाने से होता ह।ै 

• निाचार के िारा ितामान पररक्रस्र्क्रतयों में सधुार लान ेका प्रयत्न क्रकया िाता ह।ै 

• शैक्रक्षक निाचारों िारा निीन शैक्रक्षक तकनीकी को क्रिद्यालयों तक पहुुँचाया िाता ह।ै 

• शैक्रक्षक निाचारों में उन निीन तकनीकी का प्रयोर् होता ह ैिो छात्रों के सिाांर्ीण क्रिकास का मार्ा प्रशस्त 

करती ह।ै 

• यह प्रयासपणूा क्रकया िाने िाला काया ह।ै 

क्रनष्कषा के रूप में कहा िा सकता ह ैक्रक निाचार िह क्रिचार ह ैक्रिसके मानन ेया स्िीकार करने िाला उसे निीन क्रिचार 

के रूप में दखेता और अनुभि करता ह।ै 
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१.२. नवाचार के ववविन्न प्रकार (Types of Innovation)  

नवाचार के स्वस्िन्न प्रकार होते हैं, स्िनमे स्नम्नस्िस्ित मुख्य ह:ै 

• उत्पादन नवाचार (Product Innovation): 

उत्पादन नवाचार वह प्रस्िया ह ैस्िसमें उत्पाद की स्िजाइन, थवरूप, और गणुवत्ता में सधुार स्कया िाता ह।ै इसमें 

नए उत्पादों का स्नमााण और मौस्िक या गैर-मौस्िक उपयोगकताा फीिबैक का मूलयाांकन शास्मि होता ह।ै 

थमार्ा स्बन: एक स्बन स्िसमें सेंसर िगा होता है, िो आपके कचरे की रास्श को मापता ह ैऔर आपको उस स्बन 

की स्थिस्त के बारे में ससू्चत करता ह।ै यह उपयोगकतााओ ां को अस्धसचूना िेिकर ससु्नस्ित करता ह ैस्क स्बन 

समय पर िािी हो िाए और थवच्छता में मदद करता ह।ै उत्पादन नवाचार के उदहारण स्नम्नस्िस्ित हैं : 

स्मार्ट वॉर्र बोतल: एक बोति स्िसमें एक सेंसर होता ह ैिो उपयोगकताा के पीने के पानी की मात्रा को मापता 

ह ैऔर एक मोबाइि एस्लिकेशन के माध्यम से उपयोगकताा को ससू्चत करता ह ैस्क उनको पानी की आवश्यकता 

कब हो सकती ह।ै 

बबजली बचाओ लाइर् बल्ब: एक बलब स्िसमें मोशन सेंसर िगा होता ह,ै िो केवि िब व्यस्ि कक्षा में होता 

ह,ै तब ही बलब चाि ूहोता ह,ै और व्यस्ि कक्षा से बाहर स्नकि िाए तो बलब थवतांत्र रूप से बांद हो िाता ह।ै 

• प्रविया नवाचार (Process Innovation): 

प्रस्िया नवाचार में उत्पादन, स्वतरण, और सेवाओां की प्रस्िया में सधुार स्कया िाता ह।ै इसमें स्वत्तीय और 

सामस्यक िाि को बढाने के उद्दशे्य से प्रस्िया के सािाक बदिाव करने का प्रयास स्कया िाता है। प्रस्िया नवाचार 

के उदहारण स्नम्नस्िस्ित हैं : 

ऑर्ोमेरे्ड ऑडटर प्रोसेबसिंग: एक सपुरमाकेर् िो अपने ग्राहकों को अपनी ऑिार पर आउर्ोमेरे्ि प्रोसेस्सांग का 

ससु्वधानसुार ससू्चत करता ह,ै स्िससे िरीददार अपनी चीजें तेिी से प्राप्त कर सकते हैं। 

ई-पेमेंर् बसस्र्म: एक बैंक िो अपने ग्राहकों को ई-पेमेंर् स्सथर्म का अनसुरण करके अपने िेन-दने प्रस्िया को 

सरि और तेि बनाए रिने का प्रयास कर रहा ह।ै 

• सेवा नवाचार (Service Innovation): 

सेवा नवाचार में सेवाओ ां के प्रदान के तरीके में सधुार स्कया िाता ह,ै स्िससे ग्राहकों को बेहतर सेवाएँ प्राप्त होती 

हैं। इसमें नई और सदुृढ सेवा मॉिलस का स्नमााण और प्रदशान शास्मि हो सकते ह।ै सेवा नवाचार के उदहारण 

स्नम्नस्िस्ित हैं : 

राइड शेयररिंग समुदाय सेवा: एक सेवा िो िोगों को अपनी गाडी को दसूरों के साि साझा करने का आयोिन 

करती ह,ै स्िससे िनसांख्या के बीच पररवहन साझा करने में मदद स्मिती ह ैऔर यातायात की िनसांख्या कम 

होती ह।ै 

स्मार्ट वाबशिंग सबवटस: एक सेवा िो िोगों को घर पर थवच्छ कपडों की दिेिाि के स्िए थमार्ा धिुाई सेवाएां 

प्रदान करती ह,ै स्िससे उपयोगकतााओ ां को समय और ऊिाा की बचत होती ह।ै 
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२.उद्यविता (Entrepreneurship) 

२.१. उद्यविता की अवधारणा (Concept of Entrepreneurship) 

उद्यस्मता िाि कमाने के स्िए स्कसी व्यावसास्यक उद्यम को उसकी स्कसी िी अस्नस्ितता के साि स्वकस्सत करने, 

व्यवस्थित करने और चिान ेकी क्षमता और तत्परता ह।ै उद्यस्मता का सबसे प्रमिु उदाहरण नए व्यवसायों की शरुुआत 

ह।ै 

२.२.  उद्यविता क्यों िहत्वपूर्ण है? (Why is entrepreneurship important?) 

उद्यक्रमता का महत्ि इसक्रलए ह ैक्योंक्रक यह समकृ्रद्ध और समाि के क्रिकास के क्रलए महत्िपणूा ह।ै यह नई सांिाबनाओ का 

सिृना करता ह,ै आक्रर्ाक िकृ्रद्ध में सहयोग करता ह,ै और निाचार और तकनीकी क्रिकास को प्रोत्साक्रहत करता है। 

उद्यक्रमता एक समकृ्रद्ध संचालन के रूप में काया करता है और व्यक्रिओ ंको स्ितंत्र और सामर्थयापणूा बनाता है। यह आपकी 

अपनी क्षमताओ ंऔर क्रिचारों को परूा करन ेका मौका प्रदान करता ह ैऔर समकृ्रद्ध की ओर आरे् बढ़ने में मदद करता 

ह।ै 

उद्यबमता का महत्व: एक सफल उद्यमी की कहानी 

रािेश एक छोरे् स ेगाँव में रहता िा, िहाँ िोगों के पास िाने के स्वकलप कम िे और वहाां थनैक्स का स्वकलप नही िा। 

उसने इस अवसर को दिेकर सोचा स्क वह एक नया उद्यम शरुू कर सकता हैं। रािेश ने अपने उद्यम को शुरू करने के 

िोगो की िरूरतों को समझने के स्िए गहन अध्ययन स्कया और पररणाम थवरुप नए थनैक्स बनाने के स्िए स्वस्िन्न 

प्रकार के रेस्सपीि सीिीं। उसके उपराांत अपने गाँव में ही एक छोर्ी सी दकुान से शरुूआत की और थिानीय बािार में 

अपने उत्पादों को प्रचाररत करना शरुू स्कया। 

रािेश ने अपनी दकुान में थनैक्स की गणुवत्ता का मानकीकरण स्कया और उनके थनैक्स की स्वस्शष्टता को बढावा स्दया। 

अपने ग्राहकों को आकस्षात करने के स्िये  दकुान की थवछता, बैठने की उस्चत ब्यथिा, के साि साि अपने स्शष्ट व्याहार  

पर िी ध्यान केस्न्ित स्कया । वह िगातार नए और थवास्दष्ट रेस्सपीि स्िवेिप करता रहा और अपने ग्राहकों के साि 

साझा करते रहा। उसकी मेहनत और नई स्वचारशीिता ने उनकी दकुान को तेिी से बढावा स्दया। स्िसस ेउसके थनैक्स 

चचाा में आन ेशरुू हो गय ेऔर िोग उसके उत्पादों को पसांद करने िगे। 
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उसने अपने उद्यम के द्वारा नए रोिगारो का िी सिृन स्कया, थिानीय बािार को स्वकस्सत स्कया, और ग्राहकों को नए 

थवाद का अनिुव करने का अवसर प्रदान स्कया ह।ै रािेश न ेअपने सफि उद्यम के माध्यम से अपने गाँव के िोगों को 

नई प्रेरणा दी और उन्हें िी नए रोिगार के अवसरों के स्िये मागादस्शात स्दया। 

रािेश के सफि उद्यम से हमे यह शीक्षा है स्क उद्यस्मता का महत्व केवि व्यापार में ही नहीं, बस्लक सामास्िक और 

आस्िाक थतर पर िी होता ह।ै नए स्वकलपों का समिान करके, हम न केवि अपने स्िए बस्लक अपने समदुाय के स्िए 

िी सकारात्मक पररवतान िा सकते हैं। 

२.३. उद्यविता की ववशेषताए ँ(Characteristics of Entrepreneurship) 

आपके पास व्यिसाय शरुू करने के क्रलए आिश्यक कुछ या सभी उद्यमशीलता कौशल हो सकते हैं। यक्रद आप नहीं 

करते हैं, तो आप उन्हें समय के सार् क्रिकक्रसत कर सकत ेहैं। 

उद्यमी में स्नम्नस्िस्ित क्रिशेषताएुँ होती हैं:   

जोखिम लेने की प्रवृखि (Propensity to take risks) 

आपने संभितः यह कहाित सुनी होर्ी, "कोई िोक्रखम नहीं, कोई इनाम नहीं। " क्रकसी भी व्यािसाक्रयक उद्यम को शुरू 

करते समय यह सच हो सकता ह।ै एक सफल व्यिसाय शरुू करने का प्रार्क्रमक परुस्कार लाभ ह,ै िबक्रक अंतक्रनाक्रहत 

िोक्रखम क्रिफलता ह ैऔर इससे व्यक्रिर्त और क्रििीय असफलताएुँ हो सकती हैं। 

लर्भर् 75% उद्यम समक्रर्ात स्टाटाअप क्रिक्रभन्न कारणों से क्रिफल हो िात ेहैं- नकदी प्रिाह की समस्याएं, आपकू्रता श्ृंखला 

के मदु्द,े उच्च कमाचारी कारोबार, और यहा ंतक क्रक िैक्रिक महामारी िैसी अप्रत्याक्रशत घटनाएं - इसक्रलए सफल उद्यक्रमयों 

को कुछ स्तर की िोक्रखम सहनशीलता की आिश्यकता होती ह।ै क्रफर भी कई उद्यमी अपने िोक्रखमों को सक्रिय रूप से 

प्रबंक्रधत करन ेऔर अपने व्यिसाय की सरुक्षा के क्रलए कदम उठाते हैं। 

दृखिकोण (Perspective) 

प्रत्येक उद्यम एक दृक्रिकोण के सार् शरुू होता ह ैव्यिसाय की िांक्रछत क्रदशा और उसके व्यापक लक्ष्य, भल ेही उन्हें 

हाक्रसल करना मकु्रश्कल लर्ता हो आपके कमाचाररयों और क्रनिेशकों िैस ेक्रहतधारक, मार्ादशान, प्रेरणा और क्रनणाायक 
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नेततृ्ि के क्रलए आपकी और आपके दृक्रिकोण की ओर देखते हैं, खासकर िब हालात कक्रठन हो िाते ह।ै िबक्रक आपका 

क्रमशन ििव्य आपके संर्ठन के व्यािसाक्रयक उद्दशे्यों को पररभाक्रषत करता ह ैऔर यह उन तक कैसे पहुचंने का इरादा 

रखता ह.ै आप अपने आकांक्षात्मक लक्ष्यों को घोक्रषत करन ेके क्रलए एक क्रििन स्टेटमेंट भी बना सकते ह।ै 

अनुशासन (Discipline) 

कोई नया उद्यम चलात ेसमय, आप कभी-कभी र्क िात ेहैं या आत्म प्रेरणा कम हो िाती ह।ै उद्यक्रमयों को आरे् बढ़ने 

और काम करन ेके क्रलए अनशुासन की आिश्यकता होती ह ै- तब भी िब उनका मन न हो । अनशुाक्रसत रहना क्रिशेष 

रूप से सहायक हो सकता ह ैयक्रद आप एक परूी तरह से नई व्यािसाक्रयक अिधारणा क्रिकक्रसत कर रह ेहैं। 

अनुकूलनशीलिा (Adaptability) 

हालाुँक्रक हर पररदृश्य के क्रलए तैयार रहना लर्भर् असंभि ह,ै लेक्रकन अनकूुलनीय व्यािसाक्रयक नेता सकारात्मक 

दृक्रिकोण के सार् बदलाि के क्रलए समायोिन करते हैं। बदलती व्यािसाक्रयक प्रर्ाओ ंऔर बदलती माुँर्ों की दकु्रनया में 

अनकूुलन क्षमता एक आिश्यक व्यक्रित्ि र्णु ह।ै बहुमखुी नेता असफलता (या सफलता) को लेकर सहि होते हैं और 

उनमें चनुौक्रतयों पर तरंुत काब ूपाने की क्षमता होती ह।ै 

नेिृत्व (Leadership) 

नेततृ्ि दसूरों को प्रभाक्रित करने और मार्ादशान करन ेकी क्षमता ह,ै चाह ेिह छोटी टीम हो या बडी कंपनी । एक अच्छा 

नेता अपना दृक्रिकोण साझा करता ह,ै और अच्छी तरह से टीम को क्रिकक्रसत करता ह ैिो उनकी क्षमताओ ंको परूा करती 

हैं । एक अच्छा नेता को अपनी कां पनी और उत्पाद पर परूा भरोसा होता ह,ै ऐसे कौशल िो हर प्रकार के व्यिसाय पर 

लार् ूहोते हैं। 

रचनात्मकिा (Creativity) 

रचनात्मकता में क्रकसी क्रिक्रशि कला रूप में प्रिीणता से कहीं अक्रधक शाक्रमल ह।ै रचनात्मक उद्यमी अक्सर सीक्रमत 

संसाधनों के सार् समस्याओ ंको हल करन ेके क्रलए प्रेरणा पाते हैं या अपनी कल्पना का उपयोर् करते हैं। 
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खजज्ञासा (Curiosity) 

एक उद्यमी की क्रिज्ञासा उन्हें लर्ातार सीखन ेऔर नए अिसरों की खोि करन ेकी अनमुक्रत दतेी ह।ै यर्ाक्रस्र्क्रत से 

समझौता करन ेके बिाय, उद्यमी चनुौतीपणूा प्रश्न पछूते हैं और अपने ग्राहकों को नए समाधान दनेे के तरीके तलाशत ेहैं। 

२.४. एक उद्यिी कौन होता है (Who is an entrepreneur?)  

उद्यमी एक व्यक्रि को संदक्रभात करता ह ैिो निाचार, उत्पादकता, और व्यिसाय करन ेकी योिना बनाने और उसे बढ़ािा 

दनेे का क्रिम्मेदार होता ह।ै यह व्यक्रि निाचाररता और नयापन के सार् क्रकसी नए व्यिसाय की शरुुआत करता ह ैऔर 

उसके प्रबंधन, संचालन, और सफलता के क्रलए क्रिम्मेदार होता ह।ै  

िह आपने उद्यम को आरे् बढ़ाने के क्रलए उद्यक्रमता कौशल और आिश्यक उपकरणों का संचयन करता ह,ै क्रििीय 

योिना तैयार करता ह,ै संसाधनों का प्रबंधन करता ह,ै और साकार काम करन ेके क्रलए उद्देश्य बनाता ह,ै और आक्रर्ाक 

लाभ कमान ेका प्रयास करता ह।ै 

उद्यमी एक साहसी और संक्रिदाक्रनक तौर पर लडने िाला व्यक्रि होता ह,ै िो क्रिक्रभन्न प्रकार के िोक्रखमों का सामना 

करता ह।ै िह अकेल ेया सार्ी उद्यमी के सार् या बडे व्यिसाय की शरुुआत करन ेका क्रनणाय लेता ह,ै और व्यिसाय के 

प्रयासों को सफलता तक पहुुँचाने के क्रलए मेहनत और समपाण करता ह।ै उद्यमी का मखु्य उद्दशे्य नए व्यिसाय को 

सफलता प्राप्त करना होता ह,ै क्रिसस ेउन्हें आक्रर्ाक रूप से सफल बनाने का अिसर क्रमलता ह ैऔर समाि में रोिर्ार का 

स्रोत प्रदान करता ह।ै उद्यक्रमता के माध्यम से नए व्यिसाय की रचना, नौकररयों के क्रनमााण, और आक्रर्ाक क्रिकास का 

प्रारुप तैयार होता हैं! 

२.५. उद्यिी कौन बन सकता है? (Who can become an entrepreneur?) 

उद्यमी को बनने के क्रलए क्रकसी व्यक्रि के पास क्रिशेष योग्यता या शैली की कोई सीमा नहीं होती ह,ै और क्रकसी भी िय 

या पेशेिर पषृ्ठभकू्रम के आधार पर व्यक्रि उद्यमी बन सकता है। यहां कुछ तत्ि हैं िो उद्यमी बनने की संभािना को बढ़ािा 

दतेे हैं: 
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खवचारशीलिा: उद्यमी बनने के क्रलए निाचारी और सोचने का तरीका महत्िपणूा होता ह।ै िे नए क्रिचार और व्यिसाय 

क्रिचारों को प्रार्क्रमकता दतेे हैं और उन्हें िास्तक्रिकता में बदलन ेका प्रयास करते हैं. 

साहस और खनष्ठा: उद्यमी बनने के क्रलए साहसी होना और अपने उद्दशे्यों के प्रक्रत परूी क्रनष्ठा रखना महत्िपणूा ह।ै िे 

समस्याओ ंका समाधान खोिने के क्रलए तैयार रहते हैं. 

सीिने की िय क्षमिा: उद्यमी को नए व्यिसाय और उद्योर् के बारे में सीखन ेकी क्षमता होनी चाक्रहए. िे अपनी 

र्लक्रतयों से सीखते हैं और सुधारने के क्रलए तैयार रहते हैं. 

संवादना कौशल: उद्यमी को अच्छा संिादना कौशल होना चाक्रहए, ताक्रक िे अपने आइक्रडयाि को अन्य लोर्ों के 

सार् साझा कर सकें  और संबंध बना सकें . 

सामर्थययिा (Efficiency): उद्यमी को अपने व्यिसाय को प्रबंक्रधत करन,े क्रििीय योिनाएं तैयार करन,े और संचयन 

करन ेकी क्षमता होनी चाक्रहए. 

३. वबजनेस आइविया एवं व्यवसाय के अवसर 

३.१. व्यापार ववचार (Business Idea) 

"व्यापार स्वचार" एक ऐसी रचना ह ैिो एक व्यापार या उद्यम की शरुुआत के स्िए सोची िाती ह।ै यह एक समसृ्ि की 

उत्पस्त्त या एक नए उत्पाद या सेवा की आवश्यकता को समाधान करने के स्िए उत्पन्न होती ह।ै व्यापार स्वचार व्यस्ि 

या समहू के द्वारा शरुू की िान ेवािी स्कसी िी नई या नोवेि आइस्िया को सांकेत करता ह ैस्िससे वह स्वस्िन्न के्षत्रों में 

व्यापार कर सकता ह।ै 

यह स्वचार व्यस्ि की सोच, स्वचारशीिता, और स्ववेक पर स्निार करता ह ैिो उसे एक स्वशेष उत्पाद या सेवा प्रदान 

करने के स्िए थिास्पत करने के स्िए प्रेररत कर सकता ह।ै इसमें आइस्िया के पीछे एक अच्छे व्यापार मॉिि की रचना, 

बािार अनसुांधान, और िागत के स्ववेचन का प्रयास शास्मि हो सकता ह।ै यहाां कुछ उदाहरण हैं िो एक व्यापार स्वचार 

को सािाक बना सकते हैं: 

• एक नए तकनीकी उत्पाद का स्वकसन। 

• थिानीय या अन्तरराष्ट्रीय बािारों में एक नई सेवा की पेशेवर प्रदान करना। 
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• समाि में एक सामास्िक समथया का समाधान करने के स्िए एक सामास्िक उद्यम। 

• स्वशेष के्षत्र में एक नई स्वपणी या िदुरा दकुान की शरुुआत। 

३.१.१. वबजनेस आइविया का िहत्व (Importance of business idea) 

एक अच्छा क्रबिनेस आइक्रडया क्रबिनेस के क्रलए महत्िपणूा होता ह ैक्योंक्रक यह नए व्यिसाय की शरुुआत करन ेका 

पहला कदम होता ह।ै एक सफल क्रबिनेस की शरुुआत में एक अच्छा आइक्रडया होना अत्यंत महत्िपणूा ह ैक्योंक्रक यह 

आपके व्यिसाय के मलू रूप से काम करन ेकी क्रदशा तय करता ह।ै यह आपके उत्पाद या सेिाओ ंको बािार में स्र्ान 

प्राप्त करन ेमें मदद करता ह ैऔर आपके व्यिसाय की आरंक्रभक सफलता का कंुिी हो सकता ह।ै एक अच्छा क्रबिनेस 

आइक्रडया आपके व्यिसाय की पहचान और पहुुँच को बढ़ािा दतेा ह,ै और उसे अपने प्रक्रतस्पधााओ ंसे अलर् बनाने में 

मदद कर सकता ह।ै 

इसके अलािा, क्रबिनेस आइक्रडया उद्यक्रमता और निाचार को प्रोत्साक्रहत करता ह,ै क्रिससे समाि और अर्ाव्यिस्र्ा को 

क्रिकक्रसत करन ेमें मदद क्रमलती ह।ै यह नए और निाचारी क्रिचारों को प्रोत्साक्रहत करता ह ैऔर नए व्यिसायों की रचना 

करन े के क्रलए उिेिना दतेा है। इसक्रलए, क्रबिनेस आइक्रडया का चयन करना अपने व्यिसाय की सफलता के क्रलए 

महत्िपूणा होता ह।ै 

३.२. व्यवसाय के अवसर (Business Opportunity)  

व्यिसाय अिसर क्रस्र्क्रत या प्रस्ताि होता ह ैक्रिसमें व्यक्रि या व्यिसायकताा को नए व्यिसाय की शरुुआत करने और 

सफलता प्राप्त करने का मौका क्रमलता है। यह एक साकार क्रिचार या प्रक्रिया हो सकती ह ैक्रिसमें नए उत्पाद, सेिाएुँ, या 

व्यिसाय के क्रलए क्रिक्रनमय या क्रनिेश के अिसर की बात होती ह।ै व्यिसाय अिसर उस क्रस्र्क्रत को सकू्रचत करता ह ै

क्रिसमें व्यक्रि को व्यिसाय करने की क्रकसी नई या अक्रितीय क्रिचार पर काया क्रकया िा सकता ह ैक्रिससे कुछ मांर् का 

समाधान क्रकया िा सकता ह ैया व्यिसाय के सार् पैसे कमाने का पिूााभास होता ह।ै 

व्यिसाय संबंक्रधत समस्याओ ंको समझने, लोर्ों की आिश्यकताओ ंकी समझने और बािार में कक्रमयों की खोि की 

प्रक्रिया को समझाने के क्रलए, क्रनम्नक्रलक्रखत स्बन्द ुमहत्बपणूा हैं : 
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व्यवसाय सम्बवंधत सिस्याओ ंकी पहचान (Identifying Business-Related Problems): 

सबसे पहले, व्यिसाय समस्याओ ंकी पहचान करने के क्रलए व्यिसाय और बािार के अद्यतन क्रस्र्क्रत का अध्ययन 

करें। ग्राहकों, उपभोिाओ,ं और व्यापाररक संर्ठनों से संपका  करें और उनसे समस्याओ ंऔर चनुौक्रतयों के बारे में 

क्रिचार अद्यतन करें। 

लोगों की आवश्यकिाओ ंकी समझ (Understanding People's Needs): 

▪ आिश्यकता की समझ करने के क्रलए ग्राहकों और उपभोिाओ ंके सार् संिाद करें और उनके आिश्यकताओ ं

को समझने का प्रयास करें। 

▪ आिश्यकता के्षत्रों में सोशल मीक्रडया, सिेक्षण, और बािार अनसंुधान का सहारा लें। 

बाजार में कखमयों की िोज (Finding Gaps in the Market): 

▪ बािार में अदृश्य कक्रमयों की खोि करने के क्रलए बािार और प्रक्रतस्पधाा की समझ करें। 

▪ अनसंुधान और प्रक्रतस्पधाा की िानकारी के सार्, बािार के्षत्रों में खाक्रलयों और अिसरों को पहचानने का प्रयास 

करें। 

उपयुक्त व्यवसाय आखवष्कार (Discovering Suitable Business Opportunities): 

▪ व्यिसाय आिष्यकताओ ंऔर बािार में कक्रमयों की पहचान के आधार पर, उपयिु व्यिसाय आक्रिष्कार करें 

और एक व्यिसाय योिना तैयार करें। 

▪ व्यिसाय आिष्यकताओ ंको परूा करने िाले उत्पादों और सेिाओ ंका क्रनमााण करें, और उन्हें बािार में 

प्रसाररत करने का प्रयास करें। 

३.२.१. व्यवसाय सम्बवंधत अवसरों की पहचान और िूलयांकन (Identifying and evaluating 

business opportunities) 

"अिसरों की पहचान और मलू्यांकन" व्यापार और उद्यक्रमता में महत्िपणूा कदम ह।ै क्रनम्नक्रलक्रखत हैं कुछ मखु्य चरण 

िो अिसरों की पहचान और मलू्यांकन करने में मदद कर सकते हैं: 

अवसर की पहचान (Identifying Opportunities): 

▪ बाजार अनसंुधान: बािार के अध्ययन के माध्यम से क्रिक्रभन्न उपयोर्कतााओ ंकी आिश्यकताओ ंऔर 

अिसरों की खोि करें. 
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▪ नए विचारों और आविष्कारों की खोज: नए और अक्रितीय क्रिचारों और प्रौद्योक्रर्की की खोि करें, िो नए 

उत्पाद या सेिाओ ंके क्रलए अिसर प्रदान कर सकते हैं. 

▪ स्मार्ट साक्षरता: समाि, क्रिशेषज्ञता, और नौकररयों के बारे में अनसंुधान करें ताक्रक िहाुँ अिसरों की पहचान 

कर सकें . 

अवसरों का मूलयांकन (Evaluating Opportunities): 

▪ बाजार का आकलन: बािार की आकलन करें, िैसे क्रक आपके उत्पाद या सेिाओ ंके क्रलए क्रकतनी मांर् ह ै

और कौन आपके प्रक्रतस्पधी हैं. 

▪ वित्तीय मूलयांकन: आपके पास क्रकतने पूंिी ह ैऔर क्रकतनी आिश्यकता होर्ी, इसका मलू्यांकन करें. 

▪ प्रौद्योविकी और उत्पाद का मूलयांकन: आपके क्रिचार को क्रकतने लार्त और उत्पादन के प्रक्रिया से िोडने के 

क्रलए क्रकतनी प्रौद्योक्रर्की आिश्यक होर्ी, इसे मलू्यांकन करें. 

▪ प्रवतस्पधाट का मलूयांकन: आपके प्रक्रतस्पधी, उनकी शक्रियों और कमिोररयों का आकलन करें. 

अिसरों की पहचान और मलू्यांकन के चरणों के बाद, आपको अच्छे से सोचकर और क्रिचारधारा से यह क्रनणाय लेना 

होर्ा क्रक क्या आपके क्रलए यह अिसर सही ह ैऔर क्या आप उसे अग्रसर करना चाहते हैं। 

 

४. व्यवसाय शुरू करने के विए आवश्यकताए ँ

४.१. व्यवसाय शुरू करने के विए आवश्यकताए ँ(Requirements for starting a business) 

स्थान का चयन (Selection of Location): एक महत्वपूणा स्नणाय यह अत्यांत महत्वपणूा ह.ै आमतौर पर, छोर्े पैमान े

के उद्यस्मयों के पास पवूा स्नधााररत थिान पाया िाता ह।ै थिान का स्नणाय कच्चे माि के स्रोतों की स्नकर्ता, उपिोग 

कें िों, बसु्नयादी ढाांचे की उपिब्धता, आसपास के के्षत्रों में आवश्यक कौशि और प्रोत्साहन की उपिब्धता के अनसुार 

स्कया िाना चास्हए। अनिुव से पता चिता ह ैस्क अस्धकाांश उद्यमी उपिब्ध स्वत्तीय प्रोत्साहनों को अस्धक महत्व दतेे 

हैं और थिान के चयन में मागादशान करने वािे अन्य महत्वपूणा पहिओु ां की अनदेिी करते हैं। इस तरह का गित िोर 

िांबे समय में पररयोिना को अव्यवहाया बना सकता ह।ै इसस्िए, थिान पर आपका स्नणाय केवि प्रोत्साहनों पर आधाररत 

नहीं होना चास्हए, बस्लक बसु्नयादी ढाांचे और कौशि की उपिब्धता पर िी आधाररत होना चास्हए। 

भूबम एविं भवन (Land & Buildings) : सही आकिन करें: िसू्म आवश्यकताओां का आकिन करने से पहिे, 

आपको थिास्पत की िाने वािी प्रथतास्वत ससु्वधाओां के प्रकार के आधार पर एक लिाांर् िेआउर् तैयार करना होगा। 

आम तौर पर, िसू्म स्नस्मात के्षत्र से पाांच से छह गनुा अस्धक नहीं होनी चास्हए; िेस्कन अांततः यह सब प्रोिेक्र् पर स्निार 
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करता ह।ै आवश्यकता से अस्धक िसू्म धन को अवरुि कर दगेी, स्िसका उपयोग अन्यिा उत्पादक उद्दशे्यों के स्िए 

स्कया िा सकता ह।ै िसू्म स्कसी िी प्रकार की बाधा से मिु होनी चास्हए और गैर-कृस्ष होनी चास्हए। 

सही बवबनमाटण प्रबिया का चयन करें (Choose the Right Manufacturing Process): उत्पादन के स्िए 

उपयिु स्वस्नमााण प्रस्ियाओां की पहचान करनी होगी। कुछ उत्पादों को कच्चे माि की उपिब्धता, कीमतों और अांस्तम 

उत्पाद की गणुवत्ता की आवश्यकता के आधार पर एक स्वशेष प्रस्िया की आवश्यकता हो सकती ह।ै सिी पररचािन 

मापदांिों के साि एक स्वथततृ प्रवाह चार्ा िी तैयार स्कया िा सकता ह।ै 

सरकारी औपचाररकताए ँ और प्रबियाए ँ (Government Formalities and Procedures): स्नयोिन की 

प्रस्िया में स्वस्िन्न सरकारी औपचाररकताओां के स्नष्ट्पादन की योिना िी शास्मि ह।ै हािाँस्क उदारीकरण के बाद के 

यगु में सरकार उद्योग को नौकरशाही स्नयांत्रण से मिु करने के स्िए अनमुस्तयाँ/मांिरूी कम करने का इरादा रिती ह,ै 

िेस्कन आपको कुछ िाि प्राप्त करने के स्िए स्वस्शष्ट औपचाररकताओां को परूा करने की आवश्यकता है। िघ-ुथतरीय 

इकाइयों के स्िए स्नम्नस्िस्ित औपचाररकताओां पर स्वचार करने की आवश्यकता ह:ै 

४.२. नए व्यापार के ववकास रणनीवत की योजना (New business development strategy plan) 

नए व्यापार के क्रिकास रणनीक्रत की योिना बनाने के क्रलए क्रनम्नक्रलक्रखत कदम उठाए िा सकते हैं: 

खवचार और अनुसंधान (Ideation and Research): 

▪ पहले, आपको व्यिसाय के उद्दशे्य और क्रिचार को साफ करना होर्ा. आपको िांचना होर्ा क्रक क्या आपकी 

क्रिचार िास्तक्रिकता में व्यिसाक्रयक अिसर के रूप में संभाक्रित ह ैऔर क्या आपकी क्रिचारशीलता का अध्ययन 

करना होर्ा। 

व्यवसाय योजना (Business Plan): 

एक व्यिसाय योिना तैयार करें क्रिसमें आपके व्यिसाय के उद्दशे्य, लक्ष्य, उत्पाद या सेिा, क्रिपणन रणनीक्रत, 

क्रििीय योिना, और पैम्बन योिना का क्रिस्तार से क्रििरण हो। 

खवत्तीय योजना (Financial Plan): 

एक क्रििीय योिना तैयार करें क्रिसमें आपके व्यिसाय के क्रलए आिश्यक क्रनिेश और लेन-दने की क्रििरण हो, 

िैसे क्रक पूंिी की आिश्यकता, आय की प्राकृक्रतक, और लोर्ों की िेतनभोर् का प्रबंधन। 

िाकेव ंर्ग रर्नीवत (Marketing Strategy): 

क्रिपणन और प्रमोशन की रणनीक्रत तैयार करें क्रिसमें आपके उत्पाद या सेिा को क्रिचारशीलता के आधार पर 

अक्रधग्रहण और प्रचाररत करने के तरीके शाक्रमल हों। 
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अपने उत्पाद या सेवा का खवकास (Product or Service Development): 

आपके उत्पाद या सेिा को क्रनष्कषाण और क्रिकाक्रसत करने के योिना तैयार करें, ताक्रक िह ग्राहकों की 

आिश्यकताओ ंको परूा कर सके। 

संर्गठन और व्यवस्थापन (Organization and Management): 

एक संर्ठन चालाने के क्रलए आिश्यक संरचना तैयार करें और व्यिसाय के प्रबंधन के क्रलए आिश्यक लोर्ों 

की क्रनयकु्रि करें। 

खवकास योजना (Growth Plan): 

अपने व्यिसाय की िकृ्रद्ध के क्रलए एक योिना बनाएं, क्रिसमें नए बािारों में प्रिेश करने, नए उत्पादों या सेिाओ ं

की प्रस्तकु्रत करने, और संिाद को मिबतू बनाने के तरीके शाक्रमल हों। 

खवत्तीय प्रबंधन (Financial Management): 

क्रििीय प्रबंधन की सख्ती से क्रनर्रानी रखें, बिट का पालन करें, और क्रनिेश को समीक्षा करें ताक्रक आपका 

व्यिसाय क्रस्र्र और क्रिकक्रसत रह सके। 

नेटवखकिं ग और संवाद (Networking and Communication): 

व्यापार के क्रलए महत्िपूणा संिाद का प्रबंधन करें और संबंध बनाने के क्रलए नेटिक्रकां र् करें, क्रिससे आपके 

व्यिसाय को समर्ान और संिाद क्रमल सके। 

मानव संसाधन और खवकास (Human Resources and Development): 

अपने कमाचाररयों का क्रिकास करें और उन्हें प्रशासक्रनक और तकनीकी कौशल में प्रक्रशक्रक्षत करने के क्रलए 

योिना तैयार करें। 

खथिरिा और खवकास (Sustainability and Expansion): 

अपने व्यिसाय की दीघाकाक्रलक क्रस्र्रता और िकृ्रद्ध की योिना बनाएं, ताक्रक व्यिसाय क्रिपणन में सफलता 

प्राप्त कर सके। 

४.३. बाजार सवेक्षण (Market Survey):  

बाजार सवेक्षण स्कसी उत्पाद/सेवा के स्िए मौिदूा या सांिास्वत बाजारों के बारे में िेर्ा का एक उद्दशे्यपणूा और व्यवस्थित 

सांग्रह, ररकॉस्ििंग, स्वशे्लषण और व्याख्या ह।ै बाजार सवेक्षण के उद्दशे्यों को दिेकर यह पररिाषा बेहतर ढांग से समझी 

िा सकेगी। बाजार सवेक्षण के दौरान, स्कसी को स्नम्नस्िस्ित पर ध्यान दनेे की आवश्यकता ह:ै 

• बाजार का आकार और मात्रा और मलूय के सांदिा में प्रत्यास्शत बाजार स्हथसेदारी 
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• माांग का पैर्ना - मौसमी या समय में उतार-चढाव (एक महीने, स्दन, आस्द में) 

• बािार का ढाांचा 

• ख़रीदारों की आदतें और उद्दशे्य 

• कुछ उत्पादों/सेवाओ ां का अनोिा स्विय प्रथताव 

• चयस्नत उत्पाद या समान उत्पाद को प्रिास्वत करने वािे अतीत और वतामान रुझान 

४.३.१. बाजार सवेक्षण करने की प्रविया (Process of conducting market survey): 

• उद्दशे्यों को पररिास्षत करना और आवश्यक स्वस्शष्ट िानकारी 

• िानकारी प्राप्त करने के स्िए स्रोत की पहचान करना 

• अध्ययन के स्िए समय और िागत का आकिन करना 

• काया पिस्त एवां कायायोिना 

• स्कससे और कब सांपका  करना ह ैयह स्नधााररत करके नमनूा आकार का चयन करना। 

• सवेक्षण के स्िए प्रश्नाविी तैयार करना 

• िेर्ा एकत्र करना और उसका स्वशे्लषण करना 

• स्वशे्लस्षत आांकडों के आधार पर एक ररपोर्ा तैयार करना 

४.३.२. सूचना के प्राथविक और िाध्यविक स्रोत (Primary and secondary sources of information):  

बाजार सवेक्षण करने का मतिब हमेशा िोगों से सीधे सांपका  करना नहीं होता ह।ै िानकारी ररपोर्ा, प्रकास्शत सामग्री या 

व्यापार/उद्योग सांघों के दथतावेजों के रूप में हो सकती ह।ै िेर्ा दो स्रोतों से एकत्र स्कया िा सकता ह:ै 

• प्राथविक डेटा स्रोत: स्नस्दाष्ट बाजार से सीधे आने वािी िानकारी, िैसे। स्ििौना बाजार में, स्ििौना 

स्नमााताओ ां और व्यापाररयों से प्राप्त िानकारी। 

• वितीयक डेटा स्रोत: ररपोर्ा या प्रकास्शत रूप में मौिदू िेर्ा और स्वस्शष्ट उद्दशे्य के स्िए एकत्र नहीं स्कया गया 

हो सकता ह।ै ऐसी िानकारी िनगणना कायाािय, बैंकों, व्यापाररयों और स्नमााताओ ां के सांघ या अन्य प्रकास्शत 

आांकडों से िी प्राप्त की िा सकती ह।ै िैसे आइसिीम बािार पर प्रकास्शत ररपोर्ा। 

४.३.३. बाजार सवेक्षण के विए अनुसूची (Schedule for Market Survey): 

बाजार सवेक्षण स्कसी उत्पाद के स्िए बाजार के बारे में िानकारी एकत्र करने तक ही सीस्मत नहीं है, बस्लक स्वपणन 

बसु्नयादी ढाांचे और मौिदूा बाजार स्थिस्तयों के बारे में िी िानकारी एकस्त्रत करता ह।ै 
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बाजार सवेक्षण शेि्यिू स्िजाइन करने से बहुत सारा िेर्ा प्राप्त हो सकता ह।ै प्रश्न इन के्षत्रों पर स्िजाइन स्कए िा सकते 

हैं: 

• प्रस्तथपस्धायों का अस्थतत्व, उनके उत्पाद और स्वपणन रणनीस्तयाँ 

• सिी प्रकार के उपिोिाओां के बारे में िानकारी 

• प्रस्तथपधी उत्पादों/समान उत्पादों पर िानकारी 

• मौिदूा/सांिास्वत उपिोिाओां का रवैया, स्िसमें िरीदारी की प्रािस्मकताएां, व्यवहार आस्द शास्मि हैं। 

४.३.४. बाजार सवेक्षण करने के क्या न करें? (What not to do to conduct a market survey?) 

• पवूााग्रह से ग्रथत न रहें. एक उद्यमी के रूप में, आपको ििेु स्वचारों वािा और आत्मस्वश्वासी होना चास्हए 

• अधीर या तका शीि न बनें। आपका उद्दशे्य िानकारी प्राप्त करना है 

• स्वशेषास्धकार प्राप्त िानकारी को दसूरों के सामने प्रकर् न करें, क्योंस्क आप अपने स्रोतों का स्वश्वास िो सकते 

हैं 

• चचाा करते समय नोर््स िेने से बचें। इांर्रव्य ूके तरुांत बाद नोर््स बनाएां। बात करते-करते स्ििने से िोगों को 

सहिता नहीं होती। 

• स्बना तैयारी और प्रश्नों के िम के साक्षात्कार न करें। ससु्नस्ित करें स्क साक्षात्कारकताा के पास आपके स्िए 

समय हो। 

• प्रस्तथपस्धायों से "सांिास्वत प्रस्तथपधी" के रूप में न स्मिें, बस्लक सवोत्तम पररणाम प्राप्त करने के स्िए उनसे 

सांिास्वत ग्राहकों के रूप में स्मिें। 

४.३.५. बाजार सवेक्षण के विए िॉडि प्रश्नाविी (Model Questionnaire for Market Survey) 

इसके स्िए उपिोिाओां, आपूस्ताकतााओ ां और स्नमााताओ ां िैसे बािार की िानकारी के स्रोतों के बारे में िेर्ा इकट्ठा करें। 

उपभोक्ता 

• उनकी वास्षाक िपत और आवश्यकता क्या है? 

• उनकी आपसू्ता का वतामान स्रोत क्या ह?ै 

• ग्राहक की ब्ाांि स्नष्ठा और कीमत, गणुवत्ता, िगुतान की शतें आस्द के बारे में प्रािस्मकताएां क्या हैं? 

• क्या वे वतामान उत्पाद और आपसू्ता से सांतषु्ट हैं? 

• उनका िय मानदांि और िय शस्ि क्या ह?ै 
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• उपिोग पैर्ना क्या ह?ै (उनकी आवश्यकताओां की गणना का आधार) 

• तकनीकी पररवतानों आस्द के कारण मात्रा और गणुवत्ता में िस्वष्ट्य का उपिोग पैर्ना क्या हो सकता ह?ै 

• औसत ऑिार का आकार, स्वस्शष्टताएां और उनके लिेसमेंर् का समय और आवसृ्त्त क्या ह?ै 

• क्या कोई सरकारी सांथिान/स्विाग या कोई कां पनी/उद्योग उत्पाद िरीदगेा? क्या उनके साि सांबांध थिास्पत करना 

सांिव ह ैऔर कैसे? 

• आपके सांिास्वत िरीदार का िीवन क्या ह?ै 

• उनका आय ुसमहू, स्िांग? 

• वे स्कस िौगोस्िक क्षेत्र में रहते हैं? शहरी, गाँव और दशे का कौन सा स्हथसा? 

आपूबतटकताट (व्यापारी) 

• वथत ुके प्रमिु व्यापारी कौन हैं, उनके उत्पादों की श्ृांििा और व्यावसास्यक शतें/कमीशन आस्द? 

• उनके साि व्यापार करने की क्या सांिावना ह ैऔर स्कन व्यावसास्यक शतों पर? 

• सामान्य थर्ॉक थतर क्या बनाए रिा िाता ह ैऔर थर्ॉक करने में क्या समथयाएां आती हैं? 

• व्यावसास्यक स्थिस्तयों पर िस्वष्ट्य की िस्वष्ट्यवास्णयाँ क्या हैं? 

बनमाटता और प्रबतस्पर्धी 

• उनकी उत्पाद श्ृांििा, थिास्पत क्षमता, स्बिी मूलय क्या ह?ै 

• िगुतान, कीमत आस्द के बारे में उनकी सामान्य व्यावसास्यक शतें क्या हैं? 

• उनकी मुख्य स्वशेषताएां क्या हैं, िैसे तकनीकी कौशि, स्वत्त, अन्य सांसाधन इत्यास्द? 

• उनकी ताकत और कमिोररयाां क्या हैं? (उनका SWOT स्वशे्लषण करने का प्रयास करें) 

• वे कहाां माकेस्र्ांग करते हैं और अपने ग्राहकों का प्रोफाइि क्या ह?ै 

कच्चे माल की जानकारी के बलए 

• प्रमिु स्नमााता/आपसू्ताकताा कौन हैं? 

• ऑिार दनेे के बाद कच्चा माि प्राप्त करने में स्कतना समय िगेगा? आपसू्ता की शतें (कर सांरचना, कीमत, 

पैस्कां ग, िगुतान, आस्द)? पररवहन की िागत? 

• मानक या न्यनूतम ऑिार मात्रा क्या ह?ै 
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• क्या कच्चा माि स्नःशलुक उपिब्ध ह ैया कोई कोर्ा प्रणािी ह?ै 

• क्या कोई स्नणाय/नीस्त इसकी उपिब्धता या कीमत को प्रिास्वत करेगी? 

मशीनरी और उपकरण पर जानकारी के बलए 

• स्नमााता/आपसू्ताकताा कौन हैं? 

• बािार में कौन सी क्षमता, स्वस्शष्टताएां और ब्ाांि उपिब्ध हैं? 

• मशीन की कीमत? (सिी िागतों पर स्वचार करें - कर, पररवहन, सहायक उपकरण, आस्द) 

• मोर्र, थर्ार्ार, स्थवच िैसे कौन से स्वद्यतु उपकरण की आवश्यकता ह?ै 

• क्या प्रदशान गारांर्ी/वारांर्ी दी िाती ह?ै क्या आपसू्ताकताा/स्नमााता प्रस्तस्ष्ठत और स्वश्वसनीय है? 

• प्रस्त वषा सामान्य मरम्मत/रिरिाव िागत? 

• पिुों/पजुों की बार-बार आवश्यकता होती ह?ै 

• एक मशीन स्कतनी गणुवत्ता और अस्धकतम आउर्परु् (उत्पादन) द ेसकती ह?ै 

• क्या आपसू्ताकताा आपको/कमाचाररयों को मशीनरी चिाने का कौशि हास्सि करने के स्िए प्रस्शस्क्षत करता 

ह?ै 

४.३.६. व्यवसाय प्रबंधन के वबविन्न िॉडि (Different models of business management) 

स्कसी िी नए व्यिसाय को शुरू करने में कई तरह के प्रबांधन मॉिि महतवपणूा िसू्मका स्निाते हैं, स्िनमे से स्नम्नस्िस्ित 

को नए उद्यस्मयों के द्वारा सबसे ज्यादा सराहा गया ह:ै 

SWOT विश्लेषण (SWOT Analysis) 

SWOT क्रिशे्लषण (SWOT Analysis) एक प्रबंधन उपकरण ह ैिो क्रकसी व्यिसाय, पररयोिना, या व्यक्रि की क्रस्र्क्रत 

का मलू्यांकन करन ेमें मदद करता ह।ै इसका परूा नाम Strengths, Weaknesses, Opportunities, और Threats 

ह,ै क्रिस ेक्रहदंी में ताकत, कमिोरी, अिसर, और खतरे के रूप में अनिुाद क्रकया िा सकता है। 

SWOT क्रिशे्लषण का उद्दशे्य व्यक्रि या संर्ठन की व्यिक्रस्र्त रूप से उनकी ताकतों का सफलतापिूाक उपयोर् करने 

और कमिोररयों को सधुारने, अिसरों को बढ़ािा दनेे, और खतरों को कम करन ेके क्रलए सहायक होना होता ह।ै यह 

क्रिशे्लषण क्रकसी क्रनणाय की प्रक्रिया में एक महत्िपणूा कदम हो सकता ह ैऔर यह क्रस्र्क्रत का सटीक मलू्यांकन करन ेमें 

मदद कर सकता ह,ै चाह ेिो व्यक्रिर्त क्रिकास हो या व्यिसाय की रणनीक्रत तैयार करन ेका क्रहस्सा हो। 
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SWOT ववशे्लषर् 

 

 

न्यूनति योग्य उत्पाद (Minimum Viable Product) 

न्यनूतम योग्य उत्पाद का मुख्य उद्दशे्य ग्राहकों की प्रस्तस्िया को दखेना और उनकी फीडबैक के आधार पर उत्पाद को 

सधुारना ह ैताक्रक बे अपने उत्पाद को क्रिकक्रसत कर सकें  और सफलता प्राप्त कर सकें । "न्यनूतम योग्य उत्पाद" बनाने की 

प्रक्रिया को समझाते समय, आपको क्रनम्नक्रलक्रखत कदमों का पालन करना होर्ा: 

उदे्दश्य और लक्ष्य िय करें:  

सबसे पहले, आपको यह क्रनधााररत करना होर्ा क्रक आपका न्यनूतम योग्य उत्पाद क्रकस उद्दशे्य को परूा करेर्ा और क्रकस 

समस्या का समाधान प्रदान करेर्ा। 

मूल आवश्यकिाओ ंका चयन करें: 

 आपको उन आिश्यकताओ ंका चयन करना होर्ा िो न्यनूतम योग्य उत्पाद में शाक्रमल होंर्ी, और ध्यान में रखना होर्ा 

क्रक िे सबसे महत्िपणूा हों। 
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आकार िय करें: 

 न्यनूतम योग्य उत्पाद को बनाने के क्रलए आपको सही प्लेटफ़ॉमा और प्रौद्योक्रर्की उपकरणों का चयन करना होर्ा। 

उपकरण और सॉफ़्टवेयर खवकखसि करें: 

 आपको उपकरण और स़ॉफ़्टिेयर को क्रिकक्रसत करना होर्ा ताक्रक आपका न्यनूतम योग्य उत्पाद उपयोर्कतााओ ंकी 

आिश्यकताओ ंका समाधान प्रदान कर सके। 

परीक्षण और सुधार:  

न्यनूतम योग्य उत्पाद को उपयोर्कतााओ ंके सार् परीक्षण करें और उनकी प्रक्रतक्रिया के आधार पर सधुार करें। 

खवपणन और प्रचालन: 

 अपना न्यनूतम योग्य उत्पाद बािार में ल़ॉन्च करें और उपयोर्कतााओ ंको उसका प्रयोर् करने का मौका दें। 

 

व्यवसाय िॉिल कैनवास (Business Model Canvas) 

व्यिसाय म़ॉडल कैनिास (Business Model Canvas) एक उपकरण ह ैक्रिसका उपयोर् व्यािसाक्रयक म़ॉडल को 

संके्षप रूप में प्रस्ततु करने और समझने के क्रलए क्रकया िाता ह।ै इसका उद्दशे्य व्यिसाय के क्रिक्रभन्न पहलओु ंको स्पि 

रूप से प्रस्ततु करना और समझना होता ह।ै यह व्यिसाय म़ॉडल की संरचना, मलू्य प्रस्ताि, आय के स्रोत, और अन्य 

महत्िपूणा पहलओु ंको प्रस्ततु करने के क्रलए एक सारांश प्रदान करता ह।ै 

व्यिसाय म़ॉडल कैनिास को आमतौर पर नौ मखु्य खंडों में क्रिभाक्रित क्रकया िाता ह,ै क्रिन्हें क्रनम्नक्रलक्रखत रूप में प्रस्ततु 

क्रकया िा सकता ह:ै 

संसाधन (Key Resources): यह व्यिसाय के मुख्य संसाधनों की व्यहून बताता ह,ै िैसे क्रक मानि संसाधन, उपकरण, 

पूंिी, प्रौद्योक्रर्की, और अन्य संसाधन। 

गखिखवखधयां (Key Activities): यह व्यिसाय की मखु्य क्रियाओ ंका क्रििरण दतेा ह,ै िैसे क्रक उत्पादन, क्रिपणन, 

माकेक्रटंर्, और सेिा प्रदान करना। 

मूलय प्रथिाव (Value Proposition): इस तत्ि में व्यापार के उत्पाद या सेिाओ ंकी मलू्य प्रस्ताि को व्यि क्रकया 

िाता ह,ै िो ग्राहकों के क्रलए क्रिशेष होता ह।ै 
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ग्राहक संबंध (Customer Relationships): इसमें व्यिसाय के ग्राहकों के सार् संबंध कैसे बनाए िाते हैं और उनके 

सार् कैसे रखे िाते हैं का िणान होता ह।ै 

ग्राहक सेगमेंट (Customer Segments): यह व्यापार के लक्ष्य क्रकए र्ए ग्राहकों के क्रिक्रभन्न प्रकार के सेर्मेंट का 

क्रििरण प्रदान करता ह।ै 

आय स्रोि (Revenue Streams): इस तत्ि में व्यिसाय के आय के स्रोतों का क्रििरण होता ह,ै िैसे क्रक बेची िान े

िाली सामग्री, सदस्यता, लाइसेंक्रसंर्, और अन्य स्रोत। 

चैनल (Channels): यह बताता ह ैक्रक व्यिसाय कैसे अपने मलू्य प्रस्ताि को ग्राहकों तक पहुचंाता ह,ै िैसे क्रक क्रबिी, 

नेटिका , क्रितरण, और अन्य चैनल। 

लागि संरचना (Cost Structure): इसमें व्यिसाय के क्रिक्रभन्न लार्तों का क्रििरण क्रदया िाता ह,ै िैसे क्रक क्रििीय 

लार्त, संचयनी लेन-दने, और अन्य लेन-दने। 

सहायक संबंध (Key Partnerships): यह व्यिसाय के साक्रर्यों और सहयोक्रर्यों के सार् की र्ई महत्िपणूा 

साझेदाररयों का क्रििरण प्रदान करता ह।ै 

व्यवसाय िॉिल कैनवास 
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उदाहरण: व्यापार िॉडि कैनवास: "सावटजवनक पररवहन सेवाए ंप्रदान करने वािी कंपनी” 

 

५. व्यवसाय के कानूनी पहल ू(Legal Aspects of Business) 

व्यिसाय के काननूी पहल ू(Legal Aspects of Business) क्रिशेष रूप से उसके सफल चलन ेके क्रलए महत्िपूणा हैं। 

ये काननूी पहल ूव्यिसाय की संचालन, उत्पादन, क्रििीय प्रबंधन, और संक्रिदाक्रनक पारदक्रशाता सक्रहत कई मामलों को 

शाक्रमल करते हैं। व्यिसाय के काननूी पहल ूक्षेत्र और व्यिसाय के प्रकार के क्रहसाब से क्रभन्न हो सकत ेहैं, इसक्रलए 

व्यिसाय के काननूी पहल ूको ध्यानपिूाक समझना और पालन करना महत्िपणूा होता ह।ै 

कुछ काननूी पहल ूिो व्यिसाय में महत्िपूणा हो सकत ेहैं क्रनम्नक्रलक्रखत हैं: 

व्यापार के पंजीकरण और लायसेंखसंग: व्यापार के पंिीकरण और आिश्यक लायसेंस या परक्रमट की प्रक्रिया को 

क्रनभाना अत्यंत महत्िपणूा ह।ै 

सम्झौिे और अनुबंध: व्यिसायों के बीच के समझौतों और अनबंुधों की तैयारी, समझौतों की िाुँच और समझौतों के 

आलमान के रूप में आर्रा करना महत्िपणूा होता ह।ै 

श्रखमक कानून: श्क्रमक काननू के तहत कामर्ारों के अक्रधकार और कताव्यों की सकु्रनक्रिती, और कामर्ारों के िेतन, 

कामकािी शतें, और श्क्रमक अक्रधकारों का पालन करना महत्िपणूा ह।ै 
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खवत्तीय प्रबंधन: क्रििीय काननू के तहत व्यिसाय की क्रििीय प्रबंधन, लेन-दने, कर, और आयकर के मामल ेमें सरुक्रक्षत 

रूप से काया करना महत्िपणूा है। 

संखवदाखनक खनयखमि और पारदखशयिा: व्यिसाय की संक्रिदाक्रनक पारदक्रशाता और संक्रिदाक्रनक क्रनयक्रमत की िाुँच 

करना महत्िपणूा ह ैताक्रक आप सभी काननूी आिश्यकताओ ंका पालन कर सकें । 

५.१.  बौविक संपवि अविकार (Intellectual Property Rights) 

बौक्रद्धक संपक्रि अक्रधकार (आईपीआर) एक महत्िपूणा अक्रधकार ह ैिो क्रिचारशीलता और निाचार को प्रोत्साक्रहत करता 

ह।ै आईपीआर के तहत क्रिज्ञान, तकनीक, कला, और उद्योर् में निाचार करन ेिाले व्यक्रियों और संर्ठनों को उनके 

आक्रिष्कारों का हक क्रमलता है और उन्हें उनकी िानकारी को सरुक्रक्षत रखन ेकी स्ितंत्रता देता ह।ै इसके माध्यम से नए 

उत्पादों और आक्रिष्कारों को क्रिपणीिन करन ेका अक्रधक प्रोत्साक्रहत क्रकया िाता ह,ै क्रिससे आक्रर्ाक क्रिकास होता ह।ै 

आईपीआर के माध्यम से, क्रिज्ञान और तकनीकी ज्ञान की रक्षा की िाती ह,ै िो नई और सधुाररत तकनीकों के क्रिकास 

में महत्िपणूा ह।ै यह निाचार को प्रोत्साक्रहत करके समाि के सार्-सार् अर्ाव्यिस्र्ा को भी सशि करता ह।ै आईपीआर 

के क्रबना, आक्रिष्कारों की िानकारी की चोरी और अनक्रधकृत उपयोर् का खतरा बढ़ िाता ह,ै क्रिसस ेनिाचार की 

स्र्ाक्रयता पर खतरा पैदा होता ह।ै 

इसक्रलए, बौक्रद्धक संपक्रि अक्रधकार का महत्ि यह ह ैक्रक यह निाचार को प्रोत्साक्रहत करता ह,ै आक्रर्ाक क्रिकास में  

५.२. आईपीआर (बौविक संपवि अविकार) की वर्गीकरर् (IPR Classification) 

आखवष्कारक अखधकार (Patents - अखधकाररकिा): यह अक्रधकार निाचार, तकनीकी आक्रिष्कार, और उपकरणों 

को सरुक्रक्षत करता ह,ै क्रिसस ेउनके क्रनमााणकतााओ ंको उनके क्रिशेष उपयोर् और क्रिपणन का अक्रधकार क्रमलता ह।ै 

कला के अखधकार (Copyright - कॉपीराइट): इस अक्रधकार के अंतर्ात कला, संर्ीत, लेखन, और अन्य रचनात्मक 

कृक्रतयों की सरुक्षा की िाती ह,ै क्रिसस ेरचनात्मक कला के स्िरूप की सरुक्षा होती ह.ै 

अखधगमी (वाखणखययक) अखधकार (Trademark - टे्रडमाकय ): यह अक्रधकार उत्पादों और क्रिपणन के ब्ांड और 

लोर्ो की पहचान को सरुक्रक्षत करता ह,ै क्रिसस ेव्यिसायों के क्रलए क्रिपणन का क्रिशेष अक्रधकार होता ह.ै 

उपन्यासों और कृखियों के अखधकार (Literary and Artistic Rights) - सावहवत्यक और कला अविकार): 

यह अक्रधकार लेखन के कायों, कक्रिताओ,ं उपन्यासों, क्रचत्रकला, और संर्ीत के कृक्रतयों को सरुक्रक्षत करता ह.ै 

उपनयन के अखधकार (Geographical Indications - भौगोखलक सूचनाए)ँ: यह अक्रधकार खाद्य पदार्ों, िस्त्र, 

और अन्य उत्पादों के उत्पन्न स्र्ल की पहचान को सरुक्रक्षत करता ह.ै 
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आरोखपि अखधकार (Trade Secrets - व्यापाररक रहथय): यह अक्रधकार व्यिसायों के क्रिशेष प्राप्त िानकारी और 

रणनीक्रतयों की सरुक्षा की िाती ह,ै िो उनकी प्रक्रतक्रस्र्क्रत और प्रक्रतस्पधाा को सरुक्रक्षत रखत ेहैं. 

६.व्यापार के वलए वविीय योजना 

व्यािसाक्रयक क्रििीय योिना के माध्यम से, व्यिसायकताा अपने व्यिसाय को मिबूत और सफल बनाने के क्रलए 

आिश्यक कदम उठा सकते हैं। इसका मखु्य उद्दशे्य व्यापार की क्रििीय क्रस्र्क्रत को सरुक्रक्षत और सदुृढ़ बनाना ह ैताक्रक 

व्यािसायकताा अपने लक्ष्यों को परूा कर सकें ।यह कुछ महत्िपणूा चरणों में क्रकया िा सकता ह:ै 

लक्ष्य खनधायरण (Goal Setting): सबसे पहले, व्यापारकताा को अपने व्यिसाय के उद्देश्यों को स्पि और संके्षप में 

क्रनधााररत करना होता ह।ै 

खवत्तीय खथिखि का अवलोकन (Financial Assessment): व्यापारकताा को अपनी व्यािसाक्रयक क्रििीय क्रस्र्क्रत 

का मलू्यांकन करना होता ह,ै क्रिसमें आिश्यक क्रििीय आंकडे और क्रनिेश की िरूरतों का अध्ययन क्रकया िाता ह।ै 

बजट िैयारी (Budget Preparation): एक क्रििीय बिट तैयार करना होता ह ैक्रिसमें आय, व्यय, और क्रनिेश की 

व्यिस्र्ा की िाती ह।ै 

खनवेश योजना (Investment Planning): व्यापारकताा को सही क्रनिेश के योिना बनानी होती ह,ै क्रिसस ेधन का 

िापसी और लाभ हो सके। 

खवत्तीय सुरक्षा (Financial Security): क्रििीय सरुक्षा के क्रलए बीमा, आक्रर्ाक रूप से सरुक्रक्षत ररििा, और 

आपातकालीन रखिाली की योिना बनानी चाक्रहए। 

मॉनीटररंग और संशोधन (Monitoring and Adjustment): क्रििीय योिना को समय-समय पर म़ॉक्रनटर करना 

और आिश्यकतानसुार संशोधन करना महत्िपणूा होता ह।ै 

६.१.  उद्यविता िें ववि प्रबिंन की भूविका(Role of Financial Management in Entrepreneurship) 

"उद्यक्रमता में क्रिि प्रबंधन की भकू्रमका" क्रिि प्रबंधन उद्यक्रमता में महत्िपणूा भकू्रमका क्रनभाता ह ैऔर क्रििीय दक्षता की 

आिश्यकता को परूा करन ेमें मदद करता ह।ै यहाुँ पर उद्यक्रमता में क्रिि प्रबंधन की मुख्य भूक्रमकाओ ंका संके्षप ह:ै 

संशोधन और पररयोजना का खनमायण (Planning and Project Development): क्रिि प्रबंधन उद्यक्रमता के पिूा-

क्रिचार की तैयारी में मदद करता ह,ै क्रिसमें क्रििीय योिनाओ ंका तैयारी, पूंिी लाभांकन, और पररयोिना का क्रनमााण 

शाक्रमल होता ह।ै 

संचयन और खवत्तीय ससंाधनों का प्राखि (Accumulation and Procurement of Financial Resources): 

क्रिि प्रबंधन उद्यक्रमता के क्रलए पूंिी और क्रििीय संसाधनों की प्राक्रप्त में मदद करता ह,ै िैस ेक्रक क्रनिेशकों से क्रनिेश प्राप्त 

करना और ऋण प्राप्त करना। 



23 
 

रोजगार और खवत्तीय समाधान (Employment and Financial Solutions): क्रिि प्रबंधन उद्यक्रमता के क्रलए 

रोिर्ार सिृना और क्रििीय समस्याओ ंके समाधान में मदद करता ह,ै क्रिसस ेव्यिसाय की सार्ाकता बढ़ती ह।ै 

ररथक प्रबंधन (Risk Management): क्रिि प्रबंधन उद्यक्रमता के िारा िोक्रखम को प्रबंक्रधत करने में मदद करता ह,ै 

क्रिसस ेव्यिसाय को स्र्ायीता प्राप्त होती ह।ै 

लेन-देन और लेन-देन का प्रबंधन (Debt and Credit Management): क्रिि प्रबंधन उद्यक्रमता के क्रलए ऋण और 

ऋण का प्रबंधन में मदद करता ह,ै क्रिसस ेव्यिसाय के क्रििीय क्रस्र्क्रत को सदुृढ़ बनाने में मदद क्रमलती ह।ै 

 

७. व्यावसावयक वपच (Business Pitch) 

व्यािसाक्रयक क्रपच का उद्दशे्य सनुने िाले के क्रििास प्राप्त कराना होता ह ैऔर उन्हें आपके व्यिसाय के सार् िडुने की 

बढ़ती रुक्रच क्रदलाना होता ह।ै व्यािसाक्रयक क्रपच तैयार करते समय, आपको कुछ मखु्य तत्िों का ध्यान रखना चाक्रहए 

िो आपके क्रपच को प्रभािशाली बनाते हैं। क्रनम्नक्रलक्रखत हैं व्यािसाक्रयक क्रपच के प्रमखु तत्ि: 

समथया और समाधान (Problem and Solution): 

▪ आपके उत्पाद या सेिा के माध्यम से क्रकस समस्या का समाधान प्रदान क्रकया िा रहा ह,ै उसका क्रििरण दें। 

▪ आपके समाधान की योग्यता को बताएं और यह स्पि करें क्रक आपका समाधान अन्य उपायों से कैसे बेहतर 

ह।ै 

लक्ष्य (Objective): 

▪ आपके क्रपच का प्रमखु उद्दशे्य क्या ह ै- पूंिीकरण प्राप्त करना, साझेदारी ढूंढना, या ग्राहकों को प्राप्त करना? 

▪ आपके लक्ष्य को स्पि और मापनीय बनाएं। 

बाजार और लक्ष्य ग्राहकों का अध्ययन (Market and Target Customers): 

▪ आपके व्यािसाय के क्रलए बािार का आकलन करें, और िहाुँ के प्रमखु प्रक्रतस्पधााओ ंका अध्ययन करें। 

▪ आपके लक्ष्य ग्राहकों का िणान करें और उनकी आिश्यकताओ ंको समझाएं। 

उत्पाद या सेवा का खववरण (Product or Service Description): 

▪ आपके उत्पाद या सेिा के क्रिशेषता को स्पि रूप से प्रस्ततु करें। 

▪ यह बताएं क्रक आपका उत्पाद या सेिा कैसे काम करता ह ैऔर उसके फायद ेक्या हैं। 
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खवपणी रणनीखि (Marketing Strategy): 

▪ आपकी क्रिपणी रणनीक्रत के बारे में क्रिस्तार से बताएं, क्रकस तरह से आप अपने उत्पाद या सेिा को बािार में 

प्रमोट करेंर्े। 

खवत्तीय खनयोजन (Financial Projections): 

▪ आपके व्यिसाय की आक्रर्ाक क्रस्र्क्रत के बारे में िानकारी प्रदान करें, िैसे क्रक आिश्यक क्रनिेश, आय, लाभ, 

और अक्रतररि क्रििीय डेटा। 

टीम (Team): 

▪ आपके संर्ठन के सदस्यों के बारे में िानकारी प्रदान करें और उनकी योग्यता को प्रमोट करें। 

समयरेिा (Timeline): 

▪ आपके व्यािसाय के महत्िपणूा मील के पत्र्रों की आिश्यकता के आस-पास की समयरेखा प्रदान करें। 

संवादीकरण (Presentation): 

▪ एक सुंदर और प्रभािशाली प्रेिेंटेशन तैयार करें, क्रिसमें छक्रि, चाटट ास, और ग्राक्रफक्स का उपयोर् करें। 

अपील (Appeal): 

▪ आपके क्रपच को उक्रचत और प्रभािशाली तरीके से समाप्त करें और सनुने िाले को आपके व्यिसाय में क्रनिेश 

करने के क्रलए प्रोत्साक्रहत करें। 

 

८.स्टाटटअप (Start-Up) 

 

"थर्ार्ाअप" एक नवास्चत व्यवसाय या उद्यम होता ह ैस्िसे नए और नवास्चत स्वकास के स्िए उपयिु तांत्र और तकनीक 

का उपयोग करके शरुू स्कया िाता ह।ै थर्ार्ाअप की प्रमिु स्वशेषता यह होती ह ैस्क इसका उद्दशे्य नए और नवास्चत 

उत्पाद या सेवाओ ां को स्वकस्सत करना होता ह ैऔर यह अक्सर शरुुआती स्दनों में अलप स्वत्त और सांसाधनों के साि 

शरुू स्कया िाता ह।ै 

थर्ार्ाअप का उद्दशे्य आमतौर पर नई और नवास्चत स्वचारों और नई व्यापार स्ियाओां का अनुसरण करना होता ह ैस्िनमें 

आवश्यकता से अस्धक नईवाद, अस्द्वतीयता और तकनीकी नवाचार शास्मि होते हैं। थर्ार्ाअप के सांथिापक आमतौर 

पर नवीनतम और आगे बढने के इच्छुक होते हैं और वे अपने स्वचारों को वास्णस्ज्यक या सामास्िक दृस्ष्टकोण से 

सफिता तक पहुांचाने के स्िए कस्ठनाइयों का सामना करते हैं। 
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८.१. "स्टाटटअप" और "व्यवसाय" के बीच की िुख्य अंतर (Difference: Start-up vs Business) 

"थर्ार्ाअप" और "व्यवसाय" के बीच कुछ मखु्य अांतर होते हैं िीने अधर पर दोनों को प्रिक स्कया िा सकता ह ैिो 

स्नम्नस्िस्ित हैं: 

स्थापना का समय: थर्ार्ाअप और व्यवसाय का प्रारांस्िक समय एक मखु्य अांतर है। थर्ार्ाअप एक नए और अनोिे 

स्वचार, तकनीकी उत्पाद, या सेवा को िाने के स्िए बनाई िाती है, िबस्क व्यवसाय एक सामान्य व्यापार हो सकता है 

िो बािार में पहिे से मौिदू रहकर काया कर रहा होता ह.ै िारत सरकार के द्वारा थर्ार्ाअप पांिीकरण के स्िये एक सीमा  

ससु्नस्ित की गयी ह ैिो नए उद्यमों को आगे बढने के सअुबसर प्रदान करती ह।ै 

नवाचार और अनोखेपन: थर्ार्ाअप आमतौर पर नए और अनोिे स्वचारों, तकनीकी उत्पादों, या सेवाओ ां के स्िए 

िाना िाता ह,ै िबस्क व्यवसाय आमतौर पर प्रथतास्वत व्यवसाय क्षेत्र में परुाने और थिायी स्वचारों के साि काया करता 

ह.ै 

बवत्तीय मूल्य: शरुुआत में थर्ार्ाअप कां पस्नयाँ आमतौर पर स्वत्तीय सांसाधनों की कमी का सामना कर सकती हैं और 

समय समय पर स्नवेशकों से धन िरु्ाकर अपने उधम को आगे िे िाती हैं, िबस्क व्यवसाय अक्सर परूी तरह से स्थिर 

होता ह ैऔर थवायत्त स्वत्तीय स्थिस्त में होता ह.ै 

उदे्दश्य: थर्ार्ाअप कां पस्नयों का प्रमिु उद्दशे्य आमतौर पर नई और अनोिी समथयाओां का समाधान स्नकािना और नए 

स्वचारों को बढावा दनेा होता है, िबस्क व्यवसाय का प्रमिु उद्दशे्य िाि कमाना और व्यापार क्षेत्र में सफिता प्राप्त 

करना होता ह.ै 

८.२. स्टाटटअप पंजीकरण के विये आबेदन प्रविया: (Registration Process of Start-up) 

थर्ार्ाअप पांिीकरण के स्िय ेआबेदन की प्रस्िया राष्ट्रीय थतर सिी आबेदनकताायों के स्िये एक सामान हैं इसी सन्दिा 

में राज्य थतर पर थर्ार्ाअप पांिीकरण  के स्नयम सिी राज्यों में अिग अिग  हो सकते हैं। थर्ार्ाअप पांिीकरण प्रस्िया 

को आसानी से समझन ेके स्िये यहाँ पर मखु्य रूप से तीन चरणों में दशााया गया हैं िो स्नम्नस्िस्ित हैं: 

प्रथि चरण: प्रिम चरण मे उद्यमी को अपने उधम के स्िये स्वजन, स्मशन और उद्दशे्य को अच्छे से स्नधााररत करना 

होता ह ैिो उसको उसकी उधम की काननूी सरचना स्नधााररत करने में सहायता प्रदान करता हैं 

वितीय चरण: इस चरम में उद्यमी को थर्ार्ाअप इांस्िया के अांतगात िाि िेने के स्िये अपने उधम की काननूी सरचना 

का चयन करना होता ह ैस्िसके स्िये स्नधााररत स्दशास्नदशेो का पािन करना होता ह ैिो स्नम्नस्िस्ित हैं: 

• DIN प्राप्त करें: थर्ार्ाअप के सांथिापकों को पहिे सांस्वधास्नक नामक प्रास्धकृत उधारणीय सांख्या (DIN) प्राप्त 

करनी होगी। DIN के स्िए ऑनिाइन आवेदन करें और आवश्यक दथतावेिों के साि आवश्यक शुलक िमा 

करें। 

• DSC प्राप्त करें: िायरेक्र्सा के द्वारा स्िस्िर्ि हथपताि सत्यापन (DSC) प्राप्त करें। 
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• DIN की जाँच करें: सांस्वधास्नक नामक प्रास्धकृत उधारणीय सांख्या (DIN) की िाँच करें और ससु्नस्ित करें 

स्क स्कसी िी स्दन का पनुः स्नधाारण नहीं होता ह।ै 

• DIN की साइनअप: अब DIN को सांस्वधास्नक दथतावेिों के साि साइन करें और ROC (स्नयमस्नक 

उपास्धकृत कां पस्नयों) को िेिें। 

• MOA और AOA तैयार करें: सांस्वधास्नक दथतावेिों के रूप में मेमोरेंिम ऑफ एसोस्सएशन (MOA) और 

आस्र्ाकलस ऑफ एसोस्सएशन (AOA) तैयार करें। 

• ROC को दजट करें: MOA और AOA को दिा करें और ROC से प्रमाणपत्र प्राप्त करें। 

• ववत्तीय संरचना तैयार करें: थर्ार्ाअप की स्वत्तीय सांरचना को तैयार करें और आवश्यक स्वत्तीय दथतावेिों को 

प्राप्त करें। 

• बैंक खाता खोिें: थर्ार्ाअप के स्िए एक व्यापार बैंक िाता िोिें और सिी स्वत्तीय िेन-दने को उसी में सांस्चत 

करें। 

• GST पंजीकरण: यस्द आपकी थर्ार्ाअप की वास्णस्ज्यक गस्तस्वस्धयाँ हैं, तो आपको वस्त्र एवां सेवा कर (GST) 

में पांिीकरण करना हो सकता ह।ै 

• अन्य जरुरी िाइसेंस और दस्ताबेज: थर्ार्ाअप के स्िए कुछ अन्य िाइसेंस और दथताबेिों की िरूरत होती ह ै

िो छेत्रीय थतर पर अिग अिग हो सकती हैं।  

तीसरा चरण : इस चरण में पांिीकृत कम्पनी को िारतीय सरकार के द्वारा बनाये गये मापदांिो के अनसुार अपने िरुरी 

दथताबेिों को तैयार करके थर्ार्ाअप इांस्िया के अस्धकाररक वेबसाइर् (https://www.startupindia.gov.in/)  पर 

िमा करना होता ह ैस्िसके साक्षात्कार के बाद एक सस्र्ास्फकेर् िरी स्कया िाता ह।ै िारत में "थर्ार्ाअप इांस्िया" एक 

सरकारी पहि ह ैिो नई उद्यस्मता को प्रोत्सास्हत करने के स्िए बनाई गई ह।ै यह पहि नए उद्यस्मता को स्वत्तीय सहायता, 

मेंर्ररांग, और अन्य सामर्थया स्वकास के स्िए सहायक ह।ै  

थर्ार्ाअप इांस्िया के तहत रस्िथरेशन करने के स्िए कुछ पात्रता मानदांि होते हैं, िो स्नम्नस्िस्ित हो सकते हैं 

(https://www.startupindia.gov.in/content/sih/en/startup-scheme.html): 

• कंपनी की आयु : अस्थतत्व और सांचािन की अवस्ध स्नगमन की तारीि से 10 वषा से अस्धक नहीं होनी 

चास्हएकां पनी प्रकार 

• कंपनी प्रकार: एक प्राइवेर् स्िस्मरे्ि कां पनी, एक पांिीकृत साझेदारी फमा या एक सीस्मत दयेता साझेदारी के 

रूप में स्नगस्मत 

• वावषटक कारोबार : वास्षाक र्नाओवर इसके स्नगमन के बाद से स्कसी िी स्वत्तीय वषा के स्िए 100 करोड रुपये 

से अस्धक नहीं होना चास्हए। 

• िूि इकाई: पहिे से मौिदू व्यवसाय को स्विास्ित करके या पनुस्नामााण करके इकाई का गठन नहीं स्कया 

िाना चास्हए 
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• नवोन्वेषी एव ंस्केिेबि : स्कसी उत्पाद, प्रस्िया या सेवा के स्वकास या सधुार की स्दशा में काम करना 

चास्हए और/या धन और रोिगार सिृन की उच्च क्षमता वािा थकेिेबि स्बिनेस मॉिि होना चास्हए। 

अस्धक िानकारी के स्िये थर्ार्ाअप इांस्िया के सरकारी पोर्ाि पर िोिें:  

https://www.startupindia.gov.in/  

अिबा स्दए गये क्यआूर कोि का पयावेक्षण करें:  

 

 

 

९.ववविन्न एजेंवसयों की िूविका (Role of various agencies): 

नए उद्यस्मयों को पता होना चास्हए स्क स्कसी स्वशेष िानकारी के स्िए कहाां िाना ह।ै इस सन्दिा में नीचे दी गयी 

तास्िका का अविोकन करें : 

स्कसी प्रोिेक्र् के चयन हते ु MSME-DI, DIC, TCOs, SFCs 

पांिीकरण DIC, Start-Up India, MSME, KVIB etc. 

स्वत्त Banks, SFCs, NSIC 

तकनीकी DIC, TCOs, CFTRI, MSME-DI, NSIC, DFRI 

प्रस्शक्षण ED Institutes, MSME-DI, DICs, CFTRI, NGOs 

आधारितू सांरचना DIC, IDCs, LA 

कच्चा माि DIC 

लिाांर् एांि मशीनरी   DIC, NSIC, MSME-DI 

माकेस्र्ांग  DIC, TCOs, EPC (APEDA, MPEDA) 

 

 

 

 

 

https://www.startupindia.gov.in/


28 
 

१०.सरकारी योजनाए (Govt. Schemes) 

१०.१.नए उद्यवियों के विये िारत सरकार की योजनाए(Central Govt. Schemes for Entrepreneur) 

एस्पायर - नवाचार, ग्रामीण उद्योग और उद्यबमता को बढावा देने के बलए एक योजना 

यह योिना उद्यस्मता में तेिी िाने और कृस्ष-व्यवसाय उद्योग में अधरूी सामास्िक िरूरतों के स्िए नवाचारों को 

प्रोत्सास्हत करने के उद्दशे्य से परेू िारत में प्रौद्योस्गकी कें िों और ऊष्ट्मायन कें िों का एक नेर्वका  थिास्पत करने के स्िए 

पेश स्कया गया िा। यह आिीस्वका व्यवसाय इन्क्यबेूर्रों और/या प्रौद्योस्गकी व्यवसाय इन्क्यूबेर्रों की थिापना के स्िए 

सांयांत्र और मशीनरी की िागत का 100% (सौ प्रस्तशत) (िसू्म और बसु्नयादी ढाांचे के अिावा) या 100 रुपये तक की 

रास्श के एकमशु्त अनदुान के माध्यम से स्वत्तीय सहायता प्रदान करता ह।ै (िारतीय रुपया सौ) िाि, िो िी कम हो। 

िारत में, आबादी का एक बडा स्हथसा अिी िी अपनी आिीस्वका के स्िए कृस्ष पर स्निार ह ैऔर बडी सांख्या में 

िारतीय ग्रामीण के्षत्रों में रहते हैं। यूां तो कृस्ष उद्योग में रोिगार पैदा करने और उद्यम थिास्पत करने के उद्दशे्य से यह योिना 

शरुू की गई िी। यह उद्यस्मयों को अपना थवयां का व्यवसाय थिास्पत करन,े स्नयोिा के रूप में उिरने और अपनी 

आत्मस्निारता ससु्नस्ित करने के स्िए ज्ञान प्रदान करता ह।ै इस कायािम का उद्दशे्य स्ििा-थतरीय आस्िाक स्वकास को 

िमीनी थतर से बढावा दनेा ह।ै 

https://aspire.msme.gov.in/ASPIRE/AFHome.aspx 

प्रर्धानमिंत्री मुद्रा योजना 

यह योिना, माइिो यसू्नर््स िेविपमेंर् एांि ररफाइनेंस एिेंसी स्िस्मरे्ि ("मुिा") एक गैर-बैंस्कां ग स्वत्तीय कां पनी ह ैिो 

िारत में सकू्ष्म उद्यम के्षत्र के स्वकास का समिान करती ह।ै MUDRA ने उन सकू्ष्म इकाइयों को ऋण दनेे के स्िए बैंकों 

और/या माइिोफाइनेंस सांथिानों को पनुस्वात्त सहायता प्रदान की, स्िन्हें 10 िाि रुपये (िारतीय रुपये दस) िाि तक 

की ऋण आवश्यकता ह।ै  

ऋणों को स्वकास के चरण, धन की िरूरतों और व्यवसाय की उम्र और इन व्यवसायों द्वारा प्राप्त स्कए िा सकने वािे 

ऋण की रास्श के आधार पर तरूण, स्कशोर और स्शशु की श्ेस्णयों में स्विास्ित स्कया गया ह।ै इन सांपस्त्तयों के स्िए 

कोई सांपास्श्वाक सरुक्षा नहीं ह ैऔर छोरे् व्यवसायों को 10 िाि रुपये (िारतीय रुपये दस) तक का ऋण प्रदान स्कया िा 

सकता ह ैिो गैर-कॉपोरेर् और गैर-कृस्ष सकू्ष्म या िघ ुउद्यम हैं।  

यह ऋण स्वस्िन्न गस्तस्वस्धयों के स्िए स्दया िाता ह ैिो आय सिृन और रोिगार सिृन प्रदान करते हैं। यह ज्यादातर 

सडक स्विेताओां, थर्ोर मास्िकों, व्यापाररयों और अन्य सेवा प्रदाताओ ां को पेश स्कया िाता ह।ै इसके अस्तररि, 

कायाशीि पूांिी, यात्रा वाहन और कायाशीि पूांिी ऋण की पेशकश की िाती है। इस प्रकार, यह एक अनठूी योिना है 

िो िारतीय उद्यस्मयों को सशि बनाने के स्िए तैयार की गई ह।ै 

इलेक्ट्रॉबनक्ट्स और सूचना प्रौद्योबगकी में अिंतराटष्ट्रीय पेर्ेंर् सिंरक्षण के बलए समथटन (SIP-EIT) 
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एसआईपी-ईआईर्ी योिनाअांतरााष्ट्रीय पेर्ेंर् दास्िि करने के स्िए िारत में प्रौद्योस्गकी थर्ार्ाअप और सकू्ष्म िघ ुऔर 

मध्यम उद्यमों ("MSME") को सरकारी धन उपिब्ध कराने के उद्दशे्य से इिेक्रॉस्नक्स और सचूना प्रौद्योस्गकी स्विाग 

("DeiTY") द्वारा िॉन्च स्कया गया िा। यह नवाचार को प्रोत्सास्हत करता है, ब्ाांि पहचान बनाता ह,ै और वैस्श्वक 

बौस्िक सांपदा सांरक्षण के महत्व और क्षमता को पहचानता ह।ै  

सचूना सांचार प्रौद्योस्गकी और इिेक्रॉस्नक्स के्षत्र को स्वत्तीय सहायता प्रदान की िाती है। पात्र सांथिाएां अांतरराष्ट्रीय पेर्ेंर् 

दास्िि करने की प्रस्िया के स्कसी िी चरण में इस योिना के स्िए आवेदन कर सकती हैं। प्रस्तपसू्ता सीमा या तो आवेदन 

दास्िि करने और प्रसांथकरण के दौरान स्कए गए कुि िचा का 50% (पचास प्रस्तशत), या प्रत्येक आस्वष्ट्कार के स्िए 

15 िाि रुपये (िारतीय रुपये पांिह) िाि, िो िी कम हो, स्नधााररत की गई ह।ै 

गुणक अनुदान योजना (एमजीएस) 

यह योिना पैकेि और उत्पादों के स्वकास के स्िए प्रमुि शैक्षस्णक और सरकारी अनसुांधान एवां स्वकास सांथिानों के 

साि सहयोग करने के स्िए उद्योगों को प्रोत्सास्हत करने के उद्दशे्य से िीईआईर्ीवाई द्वारा स्फर से िॉन्च स्कया गया िा। 

इससे उद्योगों और सांथिानों के बीच सांबांध मिबतू होंगे थवदेशी उत्पादों और पैकेिों के स्वकास में तेिी आएगी और 

अवधारणा के प्रमाण और वैश्वीकरण के बीच अांतर को पार् स्दया िाएगा।  

इस योिना के तहत, यस्द कोई उद्योग व्यावसायीकरण में सक्षम उत्पादों के अनसुांधान एवां स्वकास का समिान करता ह,ै 

तो सरकार उस उद्योग द्वारा प्रदान की गई रास्श से दोगनुी तक धनरास्श प्रदान करेगी। स्कसी व्यस्िगत उद्योग के स्िए 

अनदुान रास्श प्रस्त पररयोिना 2 (दो) करोड तक सीस्मत ह ैऔर प्रत्येक पररयोिना की पसांदीदा अवस्ध 2 (दो) वषा से 

कम ह।ै उद्योगों के एक सांघ के स्िए, दी गई सीमा 3 (तीन) वषा की अवस्ध के साि 4 (चार) करोड है । 

सूक्ष्म और लघु उद्यमों के बलए िेबडर् गारिंर्ी फिं ड रस्र् (सीजीर्ीएमएसई) 

सकू्ष्म और िघ ुउद्यमों ("एमएसई") के स्िए िेस्िर् गारांर्ी फां ि योिना को िाग ूकरने के स्िए, एमएसएमई मांत्रािय, 

िारत सरकार और िारतीय िघ ुउद्योग स्वकास बैंक ("स्सिबी") ने इसकी थिापना की।सूक्ष्म और िघ ुउद्यमों के स्िए 

िेस्िर् गारांर्ी फां ि रथर्(सीिीर्ीएमएसई)। यह योिना ऋण स्वतरण प्रणािी को मिबतू करती ह ैऔर एमएसई के्षत्र में 

ऋण के प्रवाह को ससु्वधािनक बनाती ह।ै  

यह थर्ार्ाअलस, िघ ुउद्योगों और सकू्ष्म थतर के व्यवसायों को अत्यस्धक ररयायती दरों पर और शनू्य सांपास्श्वाक के साि 

ऋण प्रदान करता ह।ै इस योिना में रुपये तक की फां ि और गैर-फां ि-आधाररत िेस्िर् ससु्वधाएां शास्मि हैं। प्रत्येक पात्र 

उधारकताा के स्िए 200 िाि और धनरास्श स्सिबी द्वारा स्वतररत की िाती ह।ै यह योिना मखु्य रूप से सेवा या 

स्वस्नमााण व्यवसायों के स्िए है और ऋण का िाि सावस्ध ऋण या कायाशीि पूांिी के रूप में स्िया िा सकता ह।ै 

 

एकल बबिंदु पिंजीकरण योजना (एसपीआरएस) 
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एसपीआरएसएमएसई को समिान दनेे के स्िए राष्ट्रीय िघ ुउद्योग स्नगम (एनएसआईसी) द्वारा प्रबांस्धत एक स्वकासात्मक 

योिना ह।ै स्नथसांदहे, िारत सरकार वथतओु ां की एक बडी श्ृांििा की अकेिी सबसे बडी िरीदार ह।ै इस योिना के पीछे 

का उद्दशे्य िघ ुउद्योग के्षत्र से िरीदारी की सांख्या को बढाना िा। इस योिना को चनुकर, एनएसआईसी स्कसी िी बयाना 

रास्श िमा (ईएमिी) के स्बना सरकारी िरीद में िागीदारी के स्िए पात्र एमएसई को पांिीकृत करता ह,ै िो पररयोिना में 

उनकी गांिीरता ससु्नस्ित करने के स्िए सरुक्षा िमा के रूप में बोिी िगाने वािों से बोिी िगाने से पहिे िी गई 

धनरास्श ह।ै  

इस प्रकार, एसपीआरएस के तहत, एनएसआईसी पांिीकरण वािे एमएसई को ईएमिी का िगुतान करने से छूर् दी 

िाएगी। इसके अस्तररि िािों में स्नस्वदा िागीदारी, स्नःशुलक स्नस्वदा और एमएसई से िरीद में िाि शास्मि हैं। 

अस्तररि िाि के रूप में, 358 (तीन सौ अट्ठाईस) श्ेस्णयों के सामान स्वशेष रूप से एमएसई से िरीद ेिाने के स्िए 

आरस्क्षत हैं और सरकार न ेकें िीय मांत्राियों, स्विागों द्वारा की िाने वािी कुि वास्षाक िरीद की 25% की न्यनूतम 

सीमा िी स्नधााररत की ह।ै  

एक्ट्स्रा म्यूरल ररसचट या कोर ररसचट ग्रािंर् (सीआरजी) 

सीआरिीइसे मिू रूप से एक्थरामरुि ररसचा फां स्िांग थकीम नाम स्दया गया िा। इसे स्वज्ञान और इांिीस्नयररांग अनसुांधान 

बोिा ("एसईआरबी") की थिापना के बाद चार दशक से अस्धक समय पहिे िॉन्च स्कया गया िा, िेस्कन यह सबसे 

प्रासांस्गक और उपयोगी योिनाओां में से एक बनी हुई ह।ै सीआरिी का उद्दशे्य अनसुांधान प्रयोगशािाओां, शैक्षस्णक 

सांथिानों और अन्य अनसुांधान एवां स्वकास सांगठनों को स्वज्ञान और इांिीस्नयररांग के सिी अग्रणी के्षत्रों में अनसुांधान 

करने में मदद करना ह।ै इस प्रकार, यह आगामी और प्रस्तस्ष्ठत वैज्ञास्नकों को अनसुांधान स्नस्ध की व्यस्िगत-कें स्ित 

प्रस्तथपधी पिस्त के स्िए प्रोत्सास्हत करता ह।ै 

उच्च जोबखम और उच्च पुरस्कार अनुसिंर्धान 

यह योिना का उद्दशे्य नए स्वचारों और प्रथतावों को समिान दनेा और आमांस्त्रत करना ह ैिो स्वज्ञान और प्रौद्योस्गकी के 

क्षेत्र में व्यापक प्रिाव िािने की क्षमता रिते हैं। यह उन प्रथतावों पर िोर दतेा ह ैिो नए और िोस्िम िरे हैं, िेस्कन 

सफि होने पर स्वज्ञान के के्षत्र के स्िए अत्यस्धक फायदमेांद हो सकते हैं। ऐसे प्रथतावों में सैिाांस्तक और प्रयोगात्मक 

प्रगस्त, मौिदूा पररकलपनाओां के स्िए चनुौस्तयाां, वैज्ञास्नक सफिताएां, स्कसी महत्वपूणा समथया के स्िए 'आउर् ऑफ 

द बॉक्स' समाधान, या एक नई पररकलपना का स्नमााण शास्मि हो सकता ह ैिो नई प्रौद्योस्गस्कयों को सामने िाती ह।ै  

इन पररयोिनाओां के स्िए कोई स्नधााररत बिर् सीमा नहीं ह ैऔर अनसुांधान अनदुान में ओवरहिे अनदुान के अिावा 

उपिोग्य सामस्ग्रयों, आकस्थमकताओां, उपकरण और यात्रा िागत को शास्मि स्कया िाएगा। फां स्िांग 3 (तीन) वषों के 

स्िए प्रदान की िाती ह ैस्िसे असाधारण मामिों में 5 (पाांच) वषों तक बढाया िा सकता ह।ै 

बडजाइन बक्ट्लबनक योजना 

िारत सरकार ने स्कसी िी ब्ाांि के स्वकास में नवाचार और स्ििाइन के महत्व को पहचाना ह ैऔर स्नणाय स्िया ह ैस्क 

प्रत्येक एमएसएमई और थर्ार्ाअप को अपने थर्ार्ाअप को बढावा दनेे के स्िए एक स्ििाइन-कें स्ित दृस्ष्टकोण बनाना 
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चास्हए। छोरे् व्यवसायों को अपने सामानों के स्िए नए और अस्िनव स्ििाइनों के साि प्रयोग करने के स्िए प्रोत्सास्हत 

करने के स्िए, एमएसएमई मांत्रािय ने इसकी थिापना कीस्ििाइन स्क्िस्नक योिनाचि रह ेप्रस्शक्षण और कौशि 

स्वकास के माध्यम से एक स्र्काऊ स्ििाइन इको स्सथर्म बनाना। 

इस योिना के तहत, सरकार स्ििाइन पर सेस्मनार में िाग िेने के स्िए 60,000 रुपये (िारतीय रुपये साठ हिार) तक 

और सेस्मनार की िागत का 3.75 िाि रुपये या 75% (पचहत्तर प्रस्तशत) तक का स्वथतार करेगी, िहाां सेस्मनार 

आयोस्ित स्कया िाता ह।ै थर्ार्ाअप या एमएसएमई। इस कायािम के आधार पर, यह उम्मीद की िाती ह ैस्क उद्यस्मयों 

और नेताओ ां को स्ििाइन से सांबांस्धत नवीनतम प्रिाओां और रुझानों के बारे में िानने, अन्य नवप्रवताकों और स्ििाइनरों 

के साि नेर्वका  बनाने, स्ििाइन स्सिाांतों को सीिने और स्ििाइनों का उपयोग करके अपने उत्पादों की थिानीय 

प्रस्तथपधाात्मकता बढाने का अवसर स्मिेगा। 

जीरो बडफेक्ट्र् जीरो इफेक्ट्र् (जेडईडी) योजना 

िैसा स्क नाम से पता चिता है, यह स्मशन स्नमााताओ ां को बेहतर उत्पाद बनाने, शनू्य दोष और उच्च गुणवत्ता वािे 

उत्पाद बनाने के स्िए प्रेररत करना चाहता ह।ै यह एक हैंिहोस्लिांग योिना ह ैिो एमएसएमई को स्वश्व थतरीय स्वस्नमााण 

प्रस्ियाओां को अपनान,े नई तकनीक का उपयोग करने और अपने उत्पादों में िगातार सधुार करने का अवसर प्रदान 

करती ह।ै यह योिना थर्ार्ाअप और एमएसएमई को उनके सामान में शनू्य दोष ससु्नस्ित करने के स्िए उपकरण, 

प्रौद्योस्गकी के साि-साि स्वत्तीय सहायता िी प्रदान करती ह।ै ZED एक समग्र प्रमाणीकरण िी प्रदान करता है, ZED 

के स्िए उद्यमों का मलूयाांकन करता ह,ै और योिना के पररपक्वता मूलयाांकन मॉिि पर चढने में थर्ार्ाअप का समिान 

करता ह।ै 

https://zed.msme.gov.in/ 

१०.२.  नए उद्यवियों के विये उत्तराखंड सरकार की योजनाए (State Govt. Schemes for Entrepreneur) 

मुख्यमिंत्री स्वरोजगार योजना (MSY) 

प्रदशे के ऐसे उद्यमशीि यवुाओ ां, उत्तरािण्ि के ऐसे प्रवास्सयों, िो कोस्वि-19 के कारण उत्तरािण्ि राज्य में वापस 

आये हैं, कुशि एवां अकुशि दथतकारों एवां हथतस्शस्लपयों तिा स्शस्क्षत शहरी व ग्रामीण बेरोिगारों आस्द को अस्िप्रेररत 

कर थवयां के उद्योग / व्यवसाय की थिापना हते ुप्रोत्सास्हत करने के स्िए उद्यम, सेवा अिवा व्यवसाय की थिापना हते ु

राष्ट्रीयकृत / अनसुसू्चत वास्णस्ज्यक बैंकों, राज्य सहकारी बैंकों / के्षत्रीय ग्रामीण बैंकों के माध्यम से ऋण ससु्वधा उपिब्ध 

कराये िाने के उद्दशे्य से स्नम्नाांस्कत मागादशाक स्सिान्तों के अधीन "मखु्यमांत्री थवरोिगार योिना" सांचास्ित की िा रही 

ह ै| अस्धक िानकारी के स्िये मखु्यमांत्री थवरोिगार योिना के सरकारी पोर्ाि पर िोिें:  
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https://msy.uk.gov.in/frontend/web/index.php 

अिबा स्दए गये क्यआूर कोि का पयावेक्षण करें: 

 

 

 

 

मुख्यमिंत्री सौर स्वरोजगार योजना ( MSSY) 

प्रदशे का अस्धकाांश के्षत्र पवातीय होने के कारण यहाँ के स्नवास्सयों एवां कृषकों को रोिगार/व्यवथिा के समसु्चत साधन 

उपिब्ध न होने से कृषकों द्वारा अपनी िसू्म का समसु्चत उपयोग नही स्कया िा पा रहा ह ैस्िससे कृस्ष िेती बांिर हो 

रही ह।ै ऐसे िघ ुएवां सीमान्त कृषकों तिा राज्य के बेरोिगार स्नवास्सयों को थवरोिगार के अवसर प्रदान स्कये िान ेतिा 

ऐसी िसू्म िो कृस्ष योग्य नहीं ह,ै पर सोिर पावर लिान्र् की थिापना कर उत्पास्दत स्वदतु को य0ूपी0सी0एि0 को स्विय 

करने से आय के साधन स्वकस्सत कराने हते ुप्रोत्सास्हत करना ह।ै अस्धक िानकारी के स्िये मखु्यमांत्री थवरोिगार योिना 

के सरकारी पोर्ाि पर िोिें:  

https://msy.uk.gov.in/frontend/web/index.php 

अिबा स्दए गये क्यआूर कोि का पयावेक्षण करें: 

 

 

 

 

मुख्यमिंत्री स्वरोगजगार योजना अबत सूक्ष्म (नैनो) 

वैस्श्वक महामारी कोस्वि-19 तिा िॉकिाउन के कारण ग्रामीण तिा शहरी छोरे् व्यवसायी/उद्यमी/पि स्विेताओां की 

आिीस्वका पर प्रस्तकूि प्रिाव पडा ह।ै यह छोरे् व्यवसायी/उद्यमी आमतौर पर एक छोरे् पूांिी आधार के साि काम 

करते हैं। िॉकिाउन के दौरान इस पूांिी का उपयोग अपने दसै्नक वथतओु ां की िरीद में करने के कारण व्यवसाय/उद्यम 

के सांचािन के स्िए उनके पास पूांिी का अिाव बना हुआ ह।ै 
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ऐसे सिी छोर्े उद्यमी, स्िन्हें अपने व्यवसाय के सांचािन के स्िए कम पूांिी की आवश्यकता ह,ै को मखु्यमांत्री थवरोिगार 

योिना अस्त सकू्ष्म (नैनो) उद्यम में मिुा ऋण योिना (स्शश)ु के अन्तगात न्यनूतम औपचाररकता के साि रू. 50,000 

तक के Collateral free ऋण की ससु्वधा उपिब्ध कराई िाएगी। 

उद्योग, सेवा, व्यवसाय तिा प्रािस्मक क्षेत्र की गस्तस्वस्धयों, स्िनमें कृस्ष, बागवानी, पशपुािन, मगुी पािन, मत्थय 

पािन, माांस प्रसोधन/स्बिी की रू. 50,000 तक की पररयोिनाओां पर बैंकों के माध्यम से स्वत्त पोषण स्कया िायेगा। 

थवीकृत ऋण पर सांपास्श्वाक प्रस्तिसू्त नहीं िी िायेगी। अस्धक िानकारी के स्िये मखु्यमांत्री थवरोिगार योिना के सरकारी 

पोर्ाि पर िोिें:  

https://msy.uk.gov.in/frontend/web/index.php 

अिबा स्दए गये क्यआूर कोि का पयावेक्षण करें: 

 

 

वीर चन्द्द्र बसिंह गढवाली पयटर्न स्वरोजगार योजना 

उत्तरािण्ि राज्य के गठन से ही राज्य शासन नवससृ्ित राज्य में पयार्न की आपार सांिावनाओां का अस्धकतम उपयोग 

करने के स्िये प्रयासरत ह ै। पयार्न स्विाग इस ओर िी काफी सिग ह ैस्क उत्तरािण्ि िैसे पयाावरणीय दृस्ष्ट से सांवेदनशीि 

पवातीय राज्य में पयार्न का ससु्नयोस्ित, समस्न्वत एवां समेस्कत स्वकास हो। उत्तरािण्ि की पयार्न नीस्त का थवलन 

उत्तरािण्ि को स्वश्व के पयार्न मानस्चत्र में एक अन्तरााष्ट्रीय थतर के पयार्न आकषाण के रूप में प्रस्तथिास्पत करना ह ै। 

उत्तरािण्ि में पयार्न को रोिगार तिा रािथव प्रास्प्त हते ुस्रोत के रूप में स्वकस्सत करते हुये यहाँ के स्नवास्सयों की 

सामास्िक एवां आस्िाक स्थिस्त के साि िोडना िी एक महत्वपणूा काया ह ै। उत्तरािण्ि राज्य के स्नवास्सयों एवां मुख्य 

रूप से यवुावगा को पयार्न सेक्र्र में अस्धकास्धक थवरोिगार उपिब्ध कराने के उद्दशे्य से उत्तरािण्ि की प्रिम थवरोिगार 

योिना "वीर चन्ि स्सांह गढवािी पयार्न थवरोिगार योिना" का प्रारम्ि 1 िनू 2002 को स्कया गया । अस्धक िानकारी 

के स्िये मखु्यमांत्री थवरोिगार योिना के सरकारी पोर्ाि पर िोिें:  

https://msy.uk.gov.in/frontend/web/index.php 

अिबा स्दए गये क्यआूर कोि का पयावेक्षण करें: 

 

 

दीनदयाल उपाध्याय गृह आवास बवकास योजना 

उत्तरािण्ि की यात्रा में आने वािे दशेी-स्वदेशी पयार्कों को अितूपवूा अनिुव प्रदान करन ेके साि ही थिानीय िोगों 

की िशुहािी के स्िए उत्तरािण्ि सरकार द्वारा दीनदयाि उपाध्याय होम थरे् योिना शरुु की गई ह ै| अब आप अपन े
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घर का पयार्कों के स्वश्ाम थिि के रूप में उपयोग कर अपनी आस्िाक स्थिस्त को बेहतर कर सकते हैं | अस्धक िानकारी 

के स्िये मखु्यमांत्री थवरोिगार योिना के सरकारी पोर्ाि पर िोिें:  

https://msy.uk.gov.in/frontend/web/index.php 

अिबा स्दए गये क्यआूर कोि का पयावेक्षण करें: 

 

 

स्र्ार्टअप उत्तराखिंड योजना: 

िक्ष्य: यह योिना उत्तरािांि राज्य में नए उद्यस्मता और नए व्यापारों को प्रोत्सास्हत करने, उन्हें समिान प्रदान करने, 

और रोिगार ससृ्ष्ट करने के स्िए स्िजाइन की गई ह।ै 

स्वशेषताएँ: 

1. ववत्तीय सिथटन: थर्ार्ाअलस को आरांि करने के स्िए स्वत्तीय सहायता प्रदान की िाएगी। यह उद्यस्मता को 

उनके पररयोिना को बढावा दनेे के स्िए आवश्यक सांबांस्धत स्वत्तीय साधन प्रदान करेगा। 

2. प्रवशक्षण और िेंटररंग: थर्ार्ाअलस को उच्च-कौशि से िेकर व्यापार में सफिता प्राप्त करने के स्िए 

आवश्यक प्रस्शक्षण और मेंर्ररांग प्रदान की िाएगी। 

3. सरकारी संबवंधत प्रवियाए ंसरिीकृत करना: थर्ार्ाअलस को सरकारी प्रस्ियाओां और अन्य प्रारांस्िक 

चनुौस्तयों को सरिीकृत करने के स्िए समिान प्रदान स्कया िाएगा। 

4. नेटववकिं ग और यात्रा: थर्ार्ाअलस को उच्च-थतरीय व्यापाररक नेर्वस्किं ग का अवसर दनेे के स्िए स्वस्िन्न 

सेस्मनार और कायाशािाओां का आयोिन स्कया िाएगा। 

5. सािावजक उपयोवगता: योिना का मखु्य उद्दशे्य रोिगार ससृ्ष्ट करने और समसृ्ि को बढावा दनेे के साि-

साि समाि में नई और नवीनतम तकनीकी और उद्यस्मता प्रवसृ्त्तयों को प्रोत्सास्हत करना है। 

थर्ार्ाअप उत्तरािांि योिना एक सकारात्मक कदम है िो राज्य के उद्यस्मता क्षेत्र में नई ऊिाा और दृढता िाने का प्रयास 

कर रही ह।ै अस्धक िानकारी के स्िये मखु्यमांत्री थवरोिगार योिना के सरकारी पोर्ाि पर िोिें: 

https://startuputtarakhand.com/  

अिबा स्दए गये क्यआूर कोि का पयावेक्षण करें: 

 

https://startuputtarakhand.com/







